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COMPETITIVIDAD FINANCIERA

2.1 ENFOQUE Y DIAGNOSTICO DE COMPETITIVIDAD FINANCIERA

2.1.1 Financiamiento a las expor-
taciones en el Peru

En el Perd, el financiamiento a las ex-
portaciones se realiza con crédito exter-
no -canalizado directamente a las em-
presas exportadoras (prefinanciaciones
y adelantos) o a través de entidades fi-
nancieras domésticas (lineas de
corresponsalia y emisiones de deuda de
bancos en el exterior)- y con el crédito
bancario sostenido con fondeo local.
Ademas, parte del financiamiento a las
exportaciones se realiza con recursos
propios de las empresas o de los empre-
sarios. La preponderancia de estas fuen-
tes depende del tipo y tamafio de em-
presas, los productos y mercados
involucrados.

El sistema bancario es el principal pro-
veedor de financiamiento a corto plazo
de las actividades de exportacion. El ac-
ceso directo a fondos de terceros del
exterior esta limitado a ciertas empre-
sas y a ciertos productos. En varios ca-
sos, la cadena financiera se inicia a tra-
vés del acceso al crédito externo de esas
empresas, desde los exportadores hacia
los productores de insumos. Pero, aun
en tales casos, ese financiamiento repre-
senta solamente una fraccion de los re-
cursos demandados. En muchos merca-

dos, no existen empresas en condicio-
nes de acceder directamente al crédito
externo, o, por las caracteristicas de los
productos, es dificil la organizacion de
financiamiento internacional de corto
plazo a partir del comprador.

Incluso las empresas que acceden a
financiamiento externo no encuentran
facilidad para encontrar financiamiento
de largo plazo para sus proyectos. Solo
a partir de fines de la década de 1990,
junto con la inversidn directa externa,
un pufiado de empresas corporativas
pudo acceder a fondos de mediano pla-
zo a tasas adecuadas.

Las condiciones de un clima politico
inestable generan limitaciones en el flu-
jo de fondos de terceros hacia el con-
junto de actividades exportadoras, par-
ticularmente en sectores donde no han
aparecido empresas estratégicas o don-
de los mercados no son genéricos, tipo
commodities.

Estas condiciones no son exclusivas del
Per(. Son consustanciales a todas las
economias emergentes e, incluso afec-
tan a los sectores de mediana y peque-
fla empresa de la mayoria de paises en
desarrollo. Por ello, para que los recur-



sos financieros de terceros agentes
superavitarios puedan llegar a los agen-
tes deficitarios dedicados a la exporta-
cion, la gran mayoria de paises en desa-
rrollo y desarrollados ha implantado sis-
temas institucionales con participacion
del Estado orientados a suplir los vacios
de intermediacion que el sistema finan-
ciero reproduce bajo estrictas condicio-
nes de mercado. El Perd es uno de los
pocos paises que no cuenta con un sis-
tema significativo de soporte y
facilitacion del financiamiento a las ex-
portaciones, lo que significa darle una
clara ventaja a sus competidores en la
arena comercial internacional, en un
contexto de creciente apertura de mer-
cados.

2.1.2 Facilidades de Cofide

En el Perq, el sistema financiero dispo-
ne de liquidez suficiente para cubrir la
demanda de financiamiento del sector
exportador. Sin embargo, esa oferta
potencial no se hace efectiva por el alto
riesgo involucrado en las operaciones de
comercio exterior, particularmente en el
caso de medianas y pequefias empresas.
La brecha entre oferta y demanda es adn
mayor en el financiamiento a largo pla-
zo de proyectos de inversion; ello se
debe a una preponderante cultura de
financiamiento a corto plazo y el insufi-
ciente desarrollo de instrumentos finan-
cieros y del mercado de capitales.

Bajo una estricta filosofia de banca de
segundo piso, la Corporacién Financie-
ra de Desarrollo (Cofide) ha hecho un
gran esfuerzo por contar con lineas de
financiamiento dirigidas a los

exportadores exclusivamente via el sis-
tema financiero. Sin embargo, ellas son
utilizadas casi exclusivamente por la ban-
ca pequefia, cuya capacidad de fondeo
de recursos a tasas internacionales es li-
mitada, lo cual limita enormemente el
impacto de dichas lineas, al quedar ma-
yormente subutilizadas. Entre los meca-
nismos de facilitacion del financiamiento
a las exportaciones destacan los siguien-
tes:

Programa de Financiamiento de
Exportadores (FIEX)

Este programa cuenta con un monto de
US$ 100 millones, que esta por exten-
derse a US$ 200 millones. Financia lineas
de pre y post embarque, con una tasa
de LIBOR + 1/2%—pre-embarque a 180
dias y post-embarque a 360 dias—.
El programa también otorga
financiamiento estructural para atender
necesidades de capital de trabajo a un
plazo de tres afios, con una tasa de
LIBOR + 1,75%, vy, a su vez, financia
compra de maquinaria y equipos a 15
afios de plazo, aplicando una tasa de
LIBOR + 1,5% para un plazo de tres
afios y de LIBOR + 2,25% para plazos
de ocho a quince afios. Sus recursos
estan constituidos por fondos del BID,
del Japon Bank for International
Corporation (JBIC) y de Cofide. Estos re-
cursos se canalizan a través de las Insti-
tuciones Financieras Intermediarias
(IFI’s). Los prestatarios deben acreditar
que exportan directa o indirectamente
por lo menos el 30% de su facturacion
o0 demostrar que los recursos solicitados
se destinaran a financiar exportaciones.
Este programa financia hasta el 100%
del requerimiento del prestatario.



Financiamiento de Importaciones -
Exportaciones (FIMEX)

Esta dirigido al financiamiento de comer-
cio exterior con plazo de un afio en d6-
lares, pre y post embarque e importa-
ciones. Los beneficiarios son clientes
exportadores e importadores calificados
de las IFl’s. La tasa de interés a la IFl es la
gue establece el Directorio de Cofide,
mientras la tasa de interés al benefi-
ciario la determina la IFI en negociacion
con el beneficiario.

Seguro de Pre-Embarque (Sepymex)

Para garantizar al exportador, se ha crea-
do un fondo de respaldo con US$ 50
millones que el Estado, a través del MEF,
asigna a Cofide y la tesoreria es opera-
da por SECREX (Compafiia de Seguros
de Crédito y Garantias). El fondo cubre
el 50% del riesgo comercial del valor de
las lineas de financiamiento pre embar-
que que se le otorguen a empresas cali-
ficadas como Normales o Con Problema
Potencial que tengan 6rdenes de com-
pra formales. El costo de la prima es de
0,35% flat a noventa dias y el monto de
exportacién maximo es de US$ 8 millones.
Es aplicable a agricultores asociados bajo
contrato de abastecimiento.

2.1.3 Lineas de comercio exterior de Cofide

COFIDE
Lineas de Comercio Exterior

. Plazos (*) Estructura de
Programas Destino = Montos i .

Pago | Gracia Financiamiento
: o & o Hasta el 100% del

FIMEX Importaciones Maximo un afio Minimo US$20,000 requerimiento
Pre y Post n = i Hasta el 100% del

R E Maximo un afio Minimo US$20,000 requerimiento

0,

Capital de Trabajo 3 afos 1 afio Hasta US$3'000,000 Itk &l 100 % @t

FIEX requerimiento

Inversion y
Exportaciones de
bienes de capital

De acuerdo al

15 afios
proyecto

Hasta US$20'000,000

Hasta el 100% del
requerimiento

IMPORT - JAPON

Maquinarias,
equipos y
servicios de
origen japonés

Hasta 10 afios

Hasta Yenes
1,215'000,000

Hasta el 85% del valor
de suministro
Gastos locales hasta el
15% del valor de

suministro

IMPORT - EURO-USA

Bienes de capital
procedentes de
Alemania, otros

paises de Europa

y USA

Hasta 5 afios

Minimo 500,000 Euros
0 su equivalente en
Us$

Hasta el 85% del valor
de suministro

IMPORT -CHILE

Bienes durables,
bienes de capital
y servicios,
proyectos llave de

mano

Hasta 10 afios

Minimo US$20,000

Hasta el 100% del
suministro

IMPORT - PAISES
NORDICOS

Bienes, servicios y
proyectos

Hasta 8 afios

Minimo US$20,000

Hasta el 50% del costo
total del suministro

(*) Los plazos de pago y de gracia son los maximos establecidos para cada Programa o Linea de Financiamiento.
El Plazo de pago incluye el periodo de gracia

Fuente: COFIDE



2.1.4 Lineas de crédito de Agrobanco

Destinatario

Pequefos productores agrarios

organizados

Pequeios y medianos
productores organizados

Intermediario

Instituciones Financieras
especializadas

Créditos supervisados con asistencia

Lineas para fortalecimiento de

jlecaliass técnica a través de operadores las IFI's
Monto Hasta 15. UI.T. Segun evaluacion
(S/. 46 500) individual
Interés A definir por el directorio A definir por el directorio
Plazo Segun cultivo Segun destino de recursos

Beneficiarios

18 600 productores

7 500 productores

iniciales

Area inicial 56 000 has 60 000 has
Recursos de AgroBanco
s Recursos del Tesoro Publico dados s Activos netos del Banco Agrario en

por asignacion presupuestal

m Transferencias financieras del "
MINAG y de otros pliegos presu-

puestarios

= Aporte de capital del Estado por
S/. 100 millones

liguidacién

Fondos de apoyo financiero al agro

Recursos de fuentes de crédito in-
terno y externos



2.1.5 Financiamiento a exportaciones en paises seleccionados

Paises tan importantes como Estados Unidos, Brasil, México y Chile aplican, con so-
porte estatal, diversos mecanismos de financiamiento a sus exportaciones.

pacto de los programas

1. Banco Nacional de
Desenvolvimento Economico
Social (BNDES)

1.1. Pre-embarque especial y automatico

1.2. Fondo de Garantia para la Promocién de la
Competitividad (FGPC)

1.3. FINAMEX

BNDES: Los desembolsos en 2001 fueron
el 4.5 % de las exportaciones
brasileras: US$ 969 millones y US$

Exterior (Bancomext)

Nuevos Programas: Esquema Simplificado de
Financiamiento a las Pymes Financiamiento
Automaético de Cartera de Exportacion (FACE)
Garantia Liquida para impulso de Empresas
Exportadoras (GLIEX) No comprenden a las
exportaciones petroleras.

Brasil 2.1. Programa de financiamiento de .
exportaciones (PROEX) 1633 millones para pre - _embarque y
2. Beries 6o Begl 2.2, PROEX ecualizacién post gmbarque respectlva_mente,
. 2.3. PROEX Franquicia totalizando U$S 2602 millones.
2.4. Proex-Financiamento Fundo Bb Proex
2.5. FORFEX
1.1. Préstamos Bancarios a Exportadores
1. Corporacién de Fomento de (COBEX)
la produccién (CORFO) 1.2 Financiamiento al comprador extranjero de bienes En 1998 otorgd a las empresas
durables y servicios de ingenieria chilenos nacionales $ 23.690 millones de co -
Chile 1.3. Financiamiento de insumos de produccion y financiamiento publico y US$ 208,7
comercializacién en el extranjero millones en créditos. El impacto sobre las
exportaciones es del 1.9 % (excluye
2. Banco del Estado de Chile 2. Fondo de Garantia para el pequefio empresario cobre)
(FOGAPE)
1. Exportaciones: Pre- embarque y capital de
trabajo.
§ é:f;nr:?acsloyneszgums Financian en 2001 e.|.4'2% del valor de
4. Programas especiales las e3<portacnones mejicanas (excluyendo
Banco Mexicano de Comercio 5. Reestructuracion financiera para exportaciones [FREEIED)ER € [piiier Sinesie 2002 62
Mexico . canalizaron U$S 3213 millone s, 60% en

primer piso, 9% en segundo piso y 31
% en garantias y seguros. El 97% de las
empresas son PYMES.

Estados Unidos

1.The Export - Import Bank of
the United States (Exim Bank)

2.Commodity Credit
Corporation (CCC)

3.The US Agency for
International Developmen (AID)

4.The US Trade and
Development Agency (TDA)

5.0verseas Private Investment
Corporation (OPIC)

1.1. Seguros y Garantias

1.2. Financiamiento preembarque sobre
operaciones selectivas y llave en mano
1.3. Financiamiento directo

2.1. Garantias contra riesgos de no pago para
exportaciones agricolas Financiamiento Eximbank

3.1. Asistencia a paises en desarrollo Eximbank
combina recursos con TDA y AID

4.1. Asiste a paises en desarrollo
4.2. Promueve las exportaciones a esos paises

5.1. Préstamos directos
5.2. Garantias de crédito para pequefios negocios
en el extranjero

En 2001 se desembolsaron US$ 12.500
millones, que
representan el 2% del valor de las
exportaciones. El 90% de las empresas
atendidas son Pymes pero los fondos
asignados fueron el 18% en 2001. En los
ultimos 60 afios, financié mas de US$
400 mil millones en exportaciones.
Desde 1971 a la fecha, OPIC ha
generado US$ 63.600 millones en
exportaciones estadounidenses y mas
de US$10.000 millones en los ingresos
de los paises en desarrollo con la
creacion de cerca de 700.000 empleos.
Un tercio de sus operaciones se asignan
a las pequefias y medianas empresas.




2.1.6 Financiamiento a exportadores
en EE.UU. via Eximbank

En EE.UU., el Eximbank provee garan-
tias, seguros y financiamiento, sin com-
petir con las instituciones financieras
privadas, pero asumiendo los riesgos que
ellas no aceptan bajo el criterio de ‘ra-
zonable aseguramiento de repago’. Los
mecanismos que ofrece el Eximbank son
los siguientes:

Seguro de créditos para expor-
tacion

Protege contra riesgos politicos y comer-
ciales de los compradores extranjeros.
También aseguran operaciones de
leasing, segunda mano y operaciones de
Pymes. Para plazos cortos, la cobertura
es generalmente del 100% del riesgo
politico y del 90% al 95% de los riesgos
comerciales. Para plazos mas largos, los
bienes de capital pueden ser asegura-
dos hasta cinco afios dependiendo del
valor del contrato. La mayor parte de los
seguros del Eximbank son de corto pla-
zo. Existen coberturas especiales:
commodities agricolas pueden ser cu-
biertos con el 98% para riesgos comer-
ciales y 100% para los riesgos politicos.

Garantias para préstamos comer-
ciales

Para préstamos comerciales a los
importadores de bienes y servicios esta-
dounidenses. Cubren el 100% del cre-
dito e intereses contra riesgos comercia-
les y politicos de no pago. En caso de

default, Eximbank paga el préstamo to-
tal y los intereses. Se le requiere al com-
prador extranjero realizar un pago de al
menos 15% del valor de la exportacion.

Préstamos directos

Proveidos a compradores extranjeros con
tasa fija para las compras realizadas des-
de EE.UU. a plazos medio y largo para
competir con la competencia extranje-
ra. Los criterios de elegibilidad se revi-
san constantemente y se estudia caso
por caso. Financia pre—embarque sobre
operaciones selectivas y llave en mano.
Se requiere el pago del 15% del com-
prador al exportador de Estados Unidos.
Los intereses se fijan de acuerdo con la
duracion del préstamo y se pagan en
cuotas sobre los montos impagos.

Programas especiales

El Eximbank tiene programas especiales
para apoyar exportaciones estadouni-
denses a la mayoria de paises NIS (Newly
Independant States). En muchos paises
solamente se aceptan riesgos soberanos.
Rusia acepta ahora las garantias de los
bancos comerciales privados y las ope-
raciones se evalllan caso por caso.

Programa de Estados y ciudades

Tiende a unificar los esfuerzos de
Eximbank y entidades de Estados y go-
biernos locales de EE.UU. para el
financiamiento a Pymes que desean ex-
portar. A pesar de la competitividad de



sus productos, estos empresarios no
pueden recurrir a los bancos comercia-
les para exportar. El programa establece
asociaciones con 36 estados y gobier-
nos locales y organizaciones privadas,
para minimizar los costos. Eximbank
ofrece los recursos para los préstamos,
garantias y seguros, mientras que los
Estados y gobiernos locales proveen su
conocimiento del mercado local. Ac-
tualmente estan funcionando en 30 es-
tados, tres condados y dos ciudades.

2.1.7 Financiamiento a exportadores
en EE.UU. por otros mecanis-
mos

Commodity Credit Corporation (CCC)

Depende del Ministerio de Agricultu-
ra y tiene por mision estabilizar, apo-
yar y proteger los ingresos y precios
del agro; dar asistencia al manteni-
miento de la oferta de commodities
agricolas y facilitar su distribucién.
Otorga garantias contra riesgos de no
pago sobre las letras de crédito abier-
tas sobre los bancos por compradores
de commodities agricolas norteame-
ricanos. También garantiza créditos
comerciales y financia marketing, pro-
cesamiento, depdsito o distribucion de
mercaderias importadas desde los pai-
ses con democracias emergentes.

Overseas Private Investment (OPIC)

Agencia del gobierno de EE.UU. que
opera sobre bases de
autosostenimiento. Fondea sus opera-

ciones en comisiones sobre seguros y
productos financiados. Su mision es fa-
cilitar la inversion de capital privado
desde EE.UU. hacia los mercados emer-
gentes. Provee seguros de riesgo y
financiamiento a largo plazo para las
inversiones de EE.UU. en méas de 140
paises en desarrollo. Estimula el desa-
rrollo a través del uso de fondos de in-
version privados. En los treinta afios de
su historia ha generado US$ 63,6 mil
millones en exportaciones desde EE.UU.
y ha creado cerca de 250 000 puestos
de trabajo; ademas, ha facilitado la crea-
cion de ingresos en paises en desarrollo
por US$ 10 mil millones y 668 000 pues-
tos de trabajo.

US Agency for International
Development (AID)

Agencia creada en 1961 para adminis-
trarse independientemente del gobier-
no federal, aunque bajo directivas del
Departamento de Estado. Es la principal
institucidén de canalizacion de asistencia
a paises en desarrollo en temas de de-
sastres, alivio a la pobreza y reformas
democraticas.

US Trade and Development Agency
(TDA)

Agencia del gobierno que promueve el
desarrollo de paises de medianos ingre-
sos y en desarrollo, promoviendo las
exportaciones de bienes y servicios a
esos paises. Funciona muy proxima al
departamento comercial del Eximbank.
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2.1.8 Financiamiento a exportadores
en México via Bancomext

Bancomext es un instrumento del go-
bierno mexicano para incrementar la
competitividad de las empresas
mexicanas (se excluye el petréleo), pri-
mordialmente las pequefias y medianas,
vinculadas directa e indirectamente a la
exportacion y/o la sustitucion eficiente
de importaciones. Otorga un apoyo in-
tegral por medio de servicios de calidad
en capacitacion, informacion, asesoria,
coordinacion de proyectos 'y
financiamiento.

Garantias

Mediante este programa se garantizan
cartas de crédito, cartas de crédito stand
by, bonos de pagos adelantados, paga-
rés suministrados o avalados por los ban-
cos emisores, cuentas de intercambio y
las demas garantias de pago. Se obtie-
nen las garantias a transacciones comer-
ciales de México, tomando riesgo de los
26 paises en los que opera en Europa
Central, del Este y Asia Central, para
ayudar a confirmar instrumentos de co-
mercio exterior sin depésito previo. Se
opera en pre-embarque y post-embar-
que.

Cartas de crédito stand by y
garantias independientes

Las cartas de crédito stand by, como las
garantias independientes, tienen ca-
racteristicas afines con la carta de cré-
dito comercial y se emiten como un me-

dio de seguridad. Al poner a disposicion
de las comunidades importadora y
exportadora del pais estos servicios,
Bancomext propicia que las empresas
mexicanas que opten con sus clientes
por estos instrumentos de garantia cuen-
ten con un respaldo financiero y técnico
de expertos que les brinde una mayor
seguridad en el cumplimiento de las con-
diciones acordadas en sus operaciones.

Seguros Bancomext

Dan total cobertura al riesgo comercial
asociado a las garantias ofrecidas por
Bancomext. Cubren los riesgos a corto
y mediano plazo de operaciones domés-
ticas y de exportacién. Reasegura sus
negocios en compariias de seguro na-
cionales e internacionales.

Financiamiento directo

Bancomext otorga préstamos a corto,
mediano y largo plazo. Bancomext de-
sarrolla programas para industrias selec-
cionadas. Ofrece crédito para capital de
trabajo a un plazo no mayor a 18 meses
y compras de materias primas para la
produccidén mexicana y la exportacion.

Crédito comprador

Se trata de un producto financiero que
permite al exportador realizar sus ven-
tas al contado en Latinoamérica.
Bancomext paga en México y da
financiamiento al cliente del exportador
mexicano a través de un banco acredi-
tado en el pais de aquel. Este mecanis-



mo elimina el riesgo que implica para el
exportador otorgar un financiamiento a
su cliente, evita la carga financiera de
conceder un plazo proveedor y le per-
mite ofrecer sus productos a precios mas
competitivos al recibir su pago de inme-
diato. No tiene costo para el exportador.
Es el financiamiento en ddlares que se
otorga a los importadores de bienes y
servicios mexicanos a través de un ban-
co en el pais del importador acreditado
por Bancomext. Asi, los importadores de
productos mexicanos cuentan con
financiamiento de corto plazo (hasta 360
dias) y largo plazo (hasta 5 afos), de-
pendiendo del tipo de bien.

Programas especiales

Se tiene un esquema simplificado de
financiamiento para la pequefia y me-
diana empresa, el financiamiento auto-
matico de cartera de exportacion (FACE)
y la garantia liquida para el impulso de
las empresas exportadoras (GLIEX).

2.1.9 Financiamiento a exporta-
dores en Brasil via Banco do
Brasil

El Banco do Brasil es el de mayor patri-
monio en América Latina (US$ 70 mil
millones) y concentra el 20% del mer-
cado brasilefio de inversiones. En pre-
embarque, ofrece consultoria en nego-
cios internacionales, anticipo de recur-
sos financieros a tasas de interés inter-
nacionales y capacitacion tecnolégica del
parque industrial por medio del
financiamiento de importaciones de
maguinas. En post-embarque, ofrece

anticipo de recursos financieros a tasas
de interés internacionales, financia-
miento de exportaciones de bienesy ser-
vicios a través del Programa de
Financiamiento para Exportaciones
(PROEX) y de otras modalidades, y se-
guro de crédito a las exportaciones.

Sus productos y servicios en el area in-
ternacional son los siguientes: adelan-
tos de contratos de cambio (ACC),
anticipos sobre contrato de cambio
(ACE) y anticipos indirectos sobre con-
tratos de cambio (ACC insumos),
prepago de exportaciones, financia-
miento de exportaciones a traves de
igualaciéon de las tasas de interés,
financiamiento de exportaciones de bie-
nes de captacion externa, Programa
Forfaiting para Exportaciones (Forfex), car-
tas de crédito, cartas de garantia, cobran-
za de exportacidn y consultoria de nego-
cios internacionales. Los principales pro-
gramas se detallan a continuacion:

Programa de Financiamiento para
Exportaciones (PROEX - Financia-
miento)

Este programa esta orientado a la etapa
pre-embarque para empresas brasilefias
de cualquier porte. Las modalidades son
crédito al exportador y crédito al impor-
tador. La tasa es LIBOR y la fuente de
recursos es el presupuesto general.

PROEX Ecualizacion

El PROEX asume parte de los costos fi-
nancieros, haciendo que el costo de las
exportaciones sea equivalente al exis-

11
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tente en el mercado internacional. Los
recursos provienen del presupuesto ge-
neral.

PROEX Financiamiento de Fran-
quicias

Financia la comercializacion de franqui-
cias brasilefias en el exterior. La empre-
sa brasilera que exporta su frangquicia
podra conceder plazo para el importa-
dor. La garantia exigida es la carta de
crédito o aval de una institucion de pri-
mera linea de Brasil o del exterior y se-
guro de crédito a las exportaciones con-
tratado en la SBCE (Aseguradora de Cré-
dito de las Exportaciones Brasilefia).

PROEX Financiamiento/Fondo BB-
PROEX

Las operaciones realizadas con PROEX-
Financiamiento, garantizadas con un
seguro de crédito al exportador, pueden
ser garantizadas con una garantia com-
plementaria, construida por el
exportador por medio de un contrato de
cesion de derechos creditorios del Fon-
do BB-Proex. La aplicacion del Fondo BB-
Proex serd realizada con recursos de
financiamiento que seran desembolsa-
dos y contardn con una remuneracion
de 3,5% mas la variacidn cambiaria.

FORFEX (Forfaiting para Exporta-
ciones)

Linea de crédito que financia las expor-
taciones brasileras en la etapa post-em-

barque, mediante el descuento de titu-
los de exportacién por una agencia del
Banco do Brasil en el exterior. Todos los
riesgos —politicos, monetarios y comer-
ciales— son transferidos al forfaitor y no
queda ninguna responsabilidad futura
para el exportador.

2.1.10 Financiamiento a exporta-
dores en Brasil via BNDES

El Banco Nacional de Desenvolvimento
Econdmico (BNDES) es una empresa pu-
blica federal vinculada al Ministerio de
Industria y Comercio Exterior que brin-
da los siguientes servicios:

BNDES-Exim Preembarque

Se trata de una linea para bienes con un
indice de nacionalizacion igual o mayor al
60%. Esta orientada a la micro, pequefa
y mediana empresa brasilera. Las grandes
empresas del segmento de bienes de ca-
pital también son admitidas cuando sus
operaciones estan vinculadas con BNDES-
Exim Posembarque. El plazo es de hasta
30 meses y el Gltimo embarque no puede
pasar de los 24 meses. La cobertura es
hasta el 100% del valor FOB. La fuente
de recursos es el Fondo de Amparo al Tra-
bajador (FAT, del Ministerio de Trabajo),
captaciones del exterior y retornos de in-
versiones propias.

BNDES-Exim Preembarque Especial

El BNDES ofrece una linea para finan-
ciar la produccion de bienes exporta-



bles, sin que estos estén vinculados con
embarques especificos, pero con un pe-
riodo determinado para su
efectivizacion. El financiamiento ofre-
ce al exportador condiciones equivalen-
tes a las del mercado internacional. El
plazo es de 12 meses, extendibles a 30
meses.

BNDES-Exim Posembarque

Se trata de una linea destinada a finan-
ciar exportaciones de bienes y servicios
(con componente de nacionalizacién
mayor o igual al 60%) por medio del
refinanciamiento al exportador o crédi-
to al importador. Permite el redescuento
de titulos de crédito (letras de cambio o
notas). Los instrumentos para el acceso
al crédito son el Fondo de Garantia para
la Promocion de la Competitividad
(FGPC) y la Aseguradora Brasilefia de
Créditos a la Exportacion (SBCE). El pla-
20 es de hasta 12 afios.

BNDES-Exim Automatico

El BNDES ofrece una linea para finan-
ciar hasta 7 millones de reales para pro-
yectos de implantacion, expansion y
modernizacion o relocalizacion de em-
presas —incluida la adquisicion de ma-
guinas y equipos nuevos de fabricacion
nacional y de capital de trabajo— a tra-
vés de instituciones financieras
credenciadas por BNDES. Para las micro
y pequefias empresas localizadas finan-
cia hasta el 90%. En los restantes items
de inversion, financia hasta el 60%o.

FGPC Fundo de Aval

Este es un Fondo de Garantia para la
Promocién de la Competitividad creado
con recursos del Tesoro Nacional y ad-
ministrado por el BNDES.

FINAMEX

Se trata de un programa de financiacion
para la compra y venta de maquinas y
equipos nacionales para promover la in-
dustria local. Apoya las exportaciones
con financiamiento a la produccion de
bienes destinados a la exportacion y al
refinanciamiento de titulos de exporta-
cion a tasas atractivas, tornando mas
competitivos los productos brasileros en
el exterior. La cobertura es de hasta 90%
para microempresas y pequefias empre-
sas de cualquier region del pais, y para
medias y grandes empresas localizadas
en las areas de alcance de los Progra-
mas Regionales.

Programa Brasilefio de Franquicias

Este programa fortalece al sistema con
adecuacién de la legislacion, capacita-
cion en gestion empresarial, crédito y
asesoria técnica a franquiciados y
franquiciadores.
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2.1.11 Financiamiento a exporta-
dores en Chile via CORFO
y Banco del Estado

La Corporacion de Fomento de la Pro-
duccion (Corfo) es un organismo del Es-
tado encargado de impulsar la activi-
dad productiva nacional. Su patrimonio
es de US$ 2 302 millones y sus activos
suman US$ 3 410 millones, de los cua-
les US$ 2 369 millones son inversiones
en empresas en las que el Estado de
Chile tiene participacién a través de
Corfo. En 1998 financi6, a través de
bancos, 292 proyectos de medianas y
pequefias empresas y exportadores por
un total US$ 123,1 millones. Este orga-
nismo fomenta las exportaciones por
medio de los siguientes programas:

Capital de riesgo a través de Fondos
de Inversion

Corfo otorga recursos a los Fondos de
Inversion para que estos efectuen los
aportes de capital o préstamos en em-
presas; la relacion comercial se estable-
ce exclusivamente entre dichos Fondos
y la empresa beneficiaria. Los Fondos de
Inversion pueden realizar aportes de ca-
pital a empresas chilenas de cualquier
sector, constituidas como sociedades
anonimas cerradas, que tengan un pa-
trimonio de hasta UF 500 000. Se ex-
ceptuan las empresas inmobiliarias, ins-
tituciones financieras, sociedades de in-
version, administradoras o conce-
sionarias.

Cobertura de Préstamos Bancarios a
Exportadores (COBEX)

Este programa facilita el financiamiento
bancario a los exportadores entregando
una cobertura por el riesgo de no pago
de los préstamos que los bancos otor-
guen a las empresas exportadoras chile-
nas pequefias y medianas y a quienes
exportan por primera vez. Esta cobertu-
ra equivale al 40% del monto original
de los préstamos a exportadores elegi-
bles. Los préstamos pueden otorgarse a
plazos de hasta 180 dias.

Financiamiento al comprador
extranjero de bienes durables y
servicios de ingenieria

Permite al productor chileno de bienes
de capital, bienes de consumo durables,
servicios de ingenieria, consultoria y
otros, ofrecer a su comprador extranje-
ro financiamiento de largo plazo. El cré-
dito es otorgado por bancos comercia-
les con recursos provistos por Corfo. Es
un crédito en délares, sin restriccién de
monto, con plazos de pago de entre uno
y diez afios y periodos de gracia de has-
ta 30 meses, a tasa fija o flotante, que
financia hasta el 100% de la operacion
de exportacion.

Financiamiento de insumos de
producciéon y comercializacion en el
extranjero

La linea financia a largo plazo a los
exportadores no tradicionales chilenos



la adquisicién de insumos de produccién
y las inversiones necesarias para insta-
lar en el extranjero infraestructuras de
comercializacion, por medio de crédi-
tos otorgados por los bancos comercia-
les con recursos de Corfo. Es un crédito
de hasta US$ 3 millones, otorgado en
dolares o en unidades de fomento, con
tasa de interés fija o variable, plazos de
pago de dos a ocho afios y periodos de
gracia hasta de 18 meses.

Financiamiento de capital de trabajo
via factoring

Este programa facilita el acceso a capi-
tal de trabajo de pequefias y medianas
empresas, las que obtienen liquidez por
medio de la venta o cesion de sus cuen-
tas por cobrar a firmas especializadas
(empresas de factoring). Corfo otorga
los recursos a las empresas de factoring
para que realicen estas operaciones; la
relaciébn comercial se establece exclusi-
vamente entre dichas empresas y el
cliente Pyme.

Cobertura de proyectos de inversion

Se facilita el financiamiento de proyec-
tos de inversion de pequefias y media-
nas empresas, a través del sistema finan-
ciero. Es una cobertura de riesgo de no
pago, otorgada por Corfo, a créditos u
operaciones de leasing que realicen ins-
tituciones financieras. Esta cobertura
permite complementar las garantias en-
tregadas por estas empresas a la insti-
tucién financiera. El monto de la cober-
tura de Corfo llega hasta el 60% del sal-
do insoluto, con un tope de 30% del

monto original del crédito. La cobertu-
ra es aplicable a las operaciones de cré-
dito o de leasing cuyo monto sea supe-
rior a UF 5 000 y en las que el inversio-
nista aporte al menos el 20% de los re-
cursos de la inversion del proyecto.

Financiamiento de inversiones de
medianas y pequefias empresas

Se financia a largo plazo inversiones en
activos fijos requeridas por las empre-
sas para el desarrollo de sus actividades
productivas, a través de créditos otor-
gados por los bancos comerciales con
recursos de Corfo. Es un crédito de has-
ta US$ 5 millones e incluye hasta 30%
para capital de trabajo, con plazos de
pago de dos a diez afios y periodos de
gracia de hasta 24 meses, otorgado en
dolares o en unidades de fomento, a tasa
de interés fija o variable. Esta dirigido a
empresas chilenas que desarrollen acti-
vidades productivas en los siguientes
sectores: industria, agricultura, ganade-
ria, silvicultura, pesca, mineria, turismo,
educacion, salud, servicios de ingenie-
ria'y otros servicios calificados por Corfo,
con ventas anuales de hasta US$ 30 mi-
llones. Este tope no rige en el caso de
préstamos destinados exclusivamente a
la compra de bienes de capital y servi-
cios de ingenieria chilenos con una in-
tegracién nacional de 50%. Financia in-
versiones en magquinarias, instalaciones,
construcciones, obras civiles, plantacio-
nes (excepto cultivos anuales), ganado
(excepto el de engorde) y servicios de
ingenieria y montaje, incluyendo capi-
tal de trabajo asociado; asimismo, finan-
cia inversiones requeridas para descon-
taminacién y mejoramiento del medio
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ambiente. No financia la compra de ac-
ciones o participaciones de bienes rai-
ces, vehiculos de transporte terrestre,
como tampoco la ejecucién de proyec-
tos inmobiliarios.

Subsidio a la prima de seguro
agricola

Corfo facilita a los agricultores la con-
tratacion de un seguro con compafiias
aseguradoras gque los cubra de los ries-
gos climaticos (sequia agricola, helada,
lluvia excesiva 0 extemporanea, viento
perjudicial, nieve y granizo). Es una sub-
vencion que cofinancia el 50% del cos-
to de la prima del seguro que tome el
agricultor, mas UF 1,5 por péliza. El tope
de la subvencion es de UF 55 por agri-
cultor al afio. Pueden acceder los pro-
ductores agricolas, sean propietarios o
arrendatarios, que cuenten con inicia-
cion de actividades ante el servicio de
impuestos internos y sean contribuyen-
tes de IVA. Financia, en una primera

fase, la mayoria de cultivos anuales, hor-
talizas, leguminosas y cultivos industria-
les.

Fondo de Garantia para el Pequefio
Empresario (FOGAPE)

Se trata de un sistema de garantias ad-
ministrado por el Banco del Estado de
Chile gque permite avalar hasta el 80%
del monto del crédito otorgado al pe-
queiio y mediano productor. Con esta
garantia, las empresas pueden financiar
proyectos de inversién, capital de tra-
bajo, constitucién y/o aportes a socie-
dades productivas. Los derechos para
utilizar la garantia son otorgados por li-
citacién y en ella estan autorizados a
participar el Instituto de Desarrollo
Agropecuario (Indap), la Corporacion de
Fomento de la Produccion (Corfo), el
Servicio de Cooperacién Técnica
(Sercotec) y las instituciones fiscaliza-
das por la Superintendencia de Bancos
e Instituciones Financieras de Chile.



2.2 ESTRATEGIA'Y PROGRAMA DE COMPETITIVIDAD FINANCIERA

2.2.1 Analisis del entorno en servicios financieros al exportador

2.2.1.1 Fortalezas y oportunidades estratégicas en servicios financie-
ros al exportador

FORTALEZAS OPORTUNIDADES

o Marco regulatorio e institucional del sistema financiero | o Creacién del Sistema Multifondos (Ley N© 27988 de
peruano, moderno y acorde a estandares junio 2003) dentro del marco del Sistema Privado de
internacionales Pensiones genera oportunidades de financiamiento de

proyectos de inversion exportadores

o Sistema bancario solvente, con presencia de bancos
internacionales

o

Fondos de riesgo interesados en América Latina

o Solida base institucional para desarrollar un sistema de [o Fundamentos macroeconémicos ventajosos respecto a
financiamiento al exportador mediano y pequefio: SBS, mayoria de economias latinoamericanas
COFIDE, FOGAPI, Bolsa de Valores de Lima y Bolsa de
Productos o Dinamismo de exportaciones no tradicionales peruanas

y reactivacion de demanda mundial
o Instituciones especializadas en microfinanzas con altos
niveles de eficiencia y rentabilidad

o

Recursos de cooperacion internacional orientados a
reforzar asociatividad y competitividad de sectores de
mediana y pequefia empresa

o

Sinergias entre labor de Prompex y otras entidades de
promocién de exportaciones, con la labor promotora del
desarrollo de COFIDE, via financiamiento

o

Aprendizaje de mejores practicas corporativas via
benchmarking financiero

2.2.1.2 Debilidades y amenazas estratégicas en servicios financieros al
exportador

DEBILIDADES AMENAZAS

o Débil institucionalidad regulatoria y promotora del desarrollo del mercado | o Inestabilidad politica e
de capitales incertidumbre en reglas de juego
del sistema financiero

o

Limitaciones estructurales de empresas medianas y pequefias para
efectuar ofertas publicas primarias en el mercado de valores por factores | o Alto riesgo crediticio de empresas
de costo, liquidez y riesgo

o

Elevada informalidad de empresas

o

Incipiente liquidez, profundidad y desarrollo del mercado de capitales

o

Progresiva elevacion de tasas de
Limitado conocimiento por parte del seccor empresarial de la potencialidad interés internacionales

de esquemas de financiamiento intermedios en el mercado de valores
como los fondos de inversion vy la titulizacion de activos

o

o

Falta de institucionalidad del sistema de garantias

o

Limitada capacidad de ahorro y cultura financiera de la poblacién

o

Restricciones institucionales para brindar transparencia a la informacion

o

Resistencia empresarial a una mayor apertura de la informacion y limitada
difusién de practicas de buen gobierno corporativo
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2.2.2 Definicion de politicas, obje-
tivos y acciones de compe-
titividad financiera

Estrategia general

Desarrollar un sistema integral de ser-
vicios especializados de financiamiento
a las exportaciones que sea competiti-
vo internacionalmente y responda a las
necesidades especificas de las empre-
sas exportadoras, particularmente de
las medianas y pequefas.

Politica |

Promover el desarrollo de fondos de in-
version especializados en el finan-
ciamiento de proyectos exportadores

Politica Il

Desarrollar y perfeccionar mecanismos
de facilitacién del financiamiento al
exportador

Politica I: Promover el desarrollo de fondos de inversion especializados en el
financiamiento de proyectos exportadores

Objetivos Especificos Tareas

Promover el desarrollo de instituciones
estructuradoras y administradoras de fondos
de inversidn, en aplicacién del marco
normativo para la formacién de fondos de
inversion en el mercado de valores (DL:
862) y del reglamento de la Ley N° 27988

Medios de

Verificacion LG L EE G

N° de fondos

creados, N° de CONASEV
proyectos de

oA COFIDE, MINCETUR,
exportacion
financiados y montos| SBS, PROCAPITALES

Promover la inversion a
través de fondos de
capital de riesgo

que introdujo el Sistema de Multifondos Eelocaces
Evaluar los cambios normativos que se US$ 200 millones en EF
requieran para fomentar la implementacién |garantia a proyectos SBS, MINCETUR,
del Fondo de Capital de Riesgo o fondos CONASEV

N° de fondos
Promover la inversién en proyectos atraidos, N° de PROINVERSION
exportadores por parte de fondos proyectos_ ,de CONASEYV, COFIDE,
) - ) e exportacién
internacionales de inversion PROMPEX

financiados y montos
colocados

- . mercado de capitales
Facilitar la consecucion

Difundir y promocionar las oportunidades
derivadas del marco normativo que rige el

NO de instituciones y
personas receptoras SBS

de la informacion COFIDE, CONASEV
normativa satisfechas

de capital semilla para la

privados de inversion inversion

especializados en

constitucion de fondos Promover proyectcs pilotos de fondo de

SECTOR PRIVADO

MINCETUR, SBS,
CONASEV

Fondo creado

exportacion

via la Bolsa de Productos

Capital semilla para fondos especializados
en la compra venta de mercancias y futuros

Volumen de COFIDE
negociacion en la | BOLSA DE PRODUCTOS,
Bolsa de Productos CONASEV




Politica ll: Desarrollar y perfeccionar mecanismos de facilitacion del

financiamiento al exportador

Objetivos Especificos

Tareas

Crear la Linea Crédito Comprador que

Medios de
Verificacion

Responsables

Ampliomenu de productos
de financiamiento a las
exportaciones

permita al exportador realizar sus ventas al COFIDE
contado, sin costo para éste y en bIEiEES Gl MEF
condiciones competitivas

Crear un Seguro de Cobertura de Riesgo Reglamento COFIDE
Politico, con cobertura del 100% del riesgo Programa Aprobado MEF
politico por Comision PENX

Crear el Programa de Garantfa para Pymes | |, " FOGAPI
Exportadoras del FOGAPI COFIDE

Implantar y generalizar el Seguro de Riesgo
como mecanismo Unico de garantia para el
retiro de contenedores

Programa Aprobado
por Comision PENX

SBS, ASOCIACION DE
AGENTES DE ADUANA

Desarrollar un programa de promocion del
Forfaiting como mecanismo de financiacion
de compradores de exportaciones peruanas

Programa Aprobado
Por Comisién PENX

CND
COFIDE

Objetivos Especificos

Tareas

Fomentar la creacion de fondos de

Medios de
Verificacion

Responsables

Amplio menu de productos
de financiamiento a las
exportaciones

) A h CND
Financiamiento macroregionales, en N° de fondos COFIDE
CcoNsorcio con cooperantes internacionales
Poner en marcha un Programa de Colocacion US$ 30

millones primer afio BANCOS

Financiamiento para Exportacion de
Medianas y Pequeiias Empresas, para
financiarpre-embarque y postembarque

y crecimiento del
50% promedio anual
en 5 primeros afios

ASBANC, MINCETUR

Poner en marcha el Programa Especial de

Impulso a Empresas Exportadoras, dirigido
a financiar nuevos proyectos de inversion,
franquicias y proveedores de exportadores

Colocaciéon US$ 10
millones primer afio
y crecimiento del
50% promedio anual
en 5 primeros afios

BANCOS
ASBANC, MINCETUR

Descentralizacion efectiva
del financiamiento y la
inversion exportadora

Desarrollar un programa de promocién del Programa Aprobado CND
Forfaiting como mecanismo de financiacion Por Comisién PENX COFIDE
de compradores de exportaciones peruanas eI (EImE
N° de fondos
I o
Fomentar la creacién de fondos de at:agdgcséol;l dge CND
Financiamiento macroregionales, en F:-:‘X yortacién COFIDE
consorcio con cooperantes internacionales financigdos y montos
colocados
BANCOS

Disefiar un programa de difusién a nivel
nacional del Sepymex

N© de asistentes

MINCETUR, PROMPEX,
COFIDE
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Objetivos Especificos

Tareas

Medios de
Verificacion

Responsables

Fortalecer la capacidad

financiera de los traders y
los exportadores

Ley de Traders orientada a promover el CONGRESO

desarrollo de traders con capacidad de e m

financiar la cadena, concordada con Y MIi\lCET R ’

normatividad tributaria u

Disefiar y ejecutar un taller de capacitacion ® Af GREMIOS

en el uso de cartas de crédito transferible » dcczl?t?fri‘g::j%asntes MINCETUR, SUNAT,
PROMPEX

(De acuerdo a folleto 500 de la ICC)




Argentina

ANEXO FINANCIERO

FINANCIAMIENTO PRE-EMBARQUE COMPARADO

Financiamiento Pre-|

Bonificacién de Tasas de Interés: es un programa de estimulo al crecimiento de las micro, pequefias y medianas empresas
para disminuir el costo del crédito. Se bonifica la tasa de interés a percibir por la entidades financieras participantes
(entidades financieras, Banco Central y como autoridad de aplicacion la Secretaria de la PYME del Ministerio de Economia)
sobre los préstamos de lineas comerciales por operaciones a empresas, en forma individual o asociada. Los préstamos
deben estar destinados a la constitucion de capital de trabajo, a la prefinanciacion de exportaciones de bienes y servicios y
al desarrollo de nuevos emprendimientos. El Estado asume ocho (8) puntos porcentuales de la tasa nominal anual que
establezcan las entidades financieras por préstamos que se otorguen a las empresas beneficiarias del Programa. Son
beneficiarias las empresas de todos los sectores cuyas ventas anuales no superen los 6 millones de pesos, sin incluir el IVA.

El crédito Pre-embarque admite el otorgamiento de limites rotativos hasta 3 afios de plazo por un monto maximo de 200 mil
pesos. Quienes acceden a nuevos mercados o introducen nuevos productos en mercados internacionales pueden obtener un
25% mas de crédito en relacion a los maximos establecidos para ambas lineas de financiamiento.

Bolivia

Participan el Banco Central de Bolivia y la banca comercial, otorgando lineas de crédito a los exportadores para el
financiamiento de pre-embarque de productos no tradicionales.

Brasil

Participan el Banco do Brasil, en calidad de agente financiero de la Unién, el Banco Nacional de Desarrollo Econémico y
Social (BNDES), la Agencia Especial de Financiamiento Industrial (FINAME) y los establecimientos de crédito o financieros
situados en el exterior, inclusive las agencias de bancos brasilefios en el exterior. El financiamiento de exportaciones de
productos manufacturados estd a cargo de las instituciones financieras privadas que actian como agentes financieros del
BNDES. Los beneficiarios son las  empresas industriales-exportadoras de productos manufacturados de fabricacién propia
negociados con el exterior, amparados en contratos comerciales ya firmados con el importador.

Paises Financiamiento Pre-embarque

Chile

Participa la banca comercial y la Corporaciéon de Fomento de la Produccién (CORFO), con las siguientes modalidades: (1) anticipos
de compradores del exterior, los que deberan contar con embarque de mercancias a realizarse dentro del plazo de 300 dias
contados desde la fecha de ingreso al pais de las correspondientes divisas; (2) créditos internos obtenidos de empresas bancarias
domiciliadas en Chile; y (3) créditos externos obtenidos directamente por los exportadores en el exterior. Los exportadores que
requieran capital de trabajo y cuyo monto exportado haya sido en los dos afos calendarios anteriores, en promedio, de un valor
FOB (reajustado anualmente) igual o inferior a US$ 16,700,000.

Financiamiento de Capital de Trabajo via Factoring: CORFO otorga los recursos a las empresas de factoring para que realicen
compras de documentos, facturas o titulos de crédito emitidos por pequefias y medianas empresas correspondientes a sus ventas
(cuentas por cobrar), estableciéndose la relacion comercial exclusivamente entre dichas empresas y el cliente Pyme. CORFO
canaliza los recursos hacia personas juridicas o naturales con giro comercial que sean emisoras de documentos factorizables, con
exportadoras que usen la modalidad de factoring internacional.

Financiamiento de Insumos de Produccion y Gastos de Comercializacion en el Extranjero: Es un crédito de hasta US$ 3 millones en
ddlares, con tasa de interés fija o variable, plazos de 2 a 8 afos y periodos de gracia de hasta 18 meses. Los créditos para insumos
estan condicionados a que la empresa demuestre que es exportadora. Su finalidad es financiar a largo plazo la adquisicién de
insumos (materias primas, materiales, partes, piezas, repuestos y servicios), e inversiones necesarias para instalar en el extranjero
infraestructuras de comercializacion, a través de créditos otorgados por los bancos comerciales con recursos de CORFO Pueden
acceder empresas chilenas con ventas anuales no mayores a US$ 30 millones, productoras de bienes o servicios exportables
tradicionales y sus comercializadoras en el extranjero.

Programa de Desarrollo de Proveedores : este instrumento de fomento de CORFO cofinancia un conjunto de acciones sistematicas
orientadas a elaborar y poner en marcha un plan de fortalecimiento de las empresas proveedoras de una firma demandante, es
decir, busca aumentar la competitividad de la CADENA PRODUCTIVA y facilitar el establecimiento de relaciones de subcontratacion
entre una gran empresa demandante y sus proveedoras de menor tamafio o, permitiendo con ello una especializacion
complementacion productiva de mutuo beneficio.

Proyectos Asociativos de Fomento: instrumento de fomento de CORFO que cofinancia actividades asociativas (consorcios, asocia-
cion en participardn, alianzas, etc ) de empresas productoras de bienes o servicios.
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Paises anciamiento Pre-embarque

Colombia

Participan BANCOLDEX, los bancos comerciales, corporaciones financieras y compafiias de financiamiento comercial. En
cuanto al financiamiento para Capital de trabajo es indispensable |a inscripcion de la empresa solicitante en el Registro
Nacional de Exportadores de Bienes y Servicios para la prestacion de servicios por parte de Bancéldex, Proexport
Colombia y el Ministerio de Comercio Industria y Turismo. Cubre las necesidades de financiacion que se requieren para
solventar los costos y gastos operativos propios del proceso de produccion y/o de comercializacion de un bien o de un
servicio de las empresas exportadoras directas e indirectas. Incluye compra de materia prima, pago de mano de obra,
otros gastos de fabricacion, cartera, etc.

BANCOLDEX esta vinculado al Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, siendo el gobierno su mayor accionista. Opera
como instrumento financiero para respaldar el Plan Estratégico o Exportador. El monto maximo de la financiacion con
recursos BANCOLDEX para operaciones en moneda legal estd dado en funcién de la proyeccion anual de ventas al
mercado externo, la facturacion a empresas exportadoras o la importacion de materias primas, bienes intermedios o
bienes de capital. Siendo necesario que se determine el monto maximo financiable en moneda legal, el cual resulta de
dividir la proyeccéin de exportaciones o facturacion anual entre el coeficiente de facturacién. Las operaciones de
redescuento son en ddlares o pesos y estan destinadas a financiar necesidades de capital de trabajo.

BANCOLDEX financia en Colombia a los empresarios vinculados con el sector exportador colombiano por medio de las
siguientes modalidades de productos: (1) Leasing - Leaseback. (2) Creacién, adquisicién y capitalizacién de empresas
(3) Consolidacién de pasivos. (4) Infraestructura de transporte . (5) Liquidex pesos - ddlares (similar al factoraje). (6)
Servicios de operaci6n bancaria internacional : a) Confirmacion o aviso de cartas de crédito de exportacion, b) Recibo y
negociacion de cartas de crédito Standby, c) Cobranza Documentaria, d) Descuento de documentos (Instrumentos de
pago generados en cartas de crédito, aceptaciones (letras), pagos diferidos. Letras avaladas por intermediarios
financieros del exterior. Facturas cambiarias de compra venta amparadas con carta de crédito Stand by). E) Recibo y
negociacion de giros a plazo emitidos por intermediarios financieros del exterior. F) Emision de cartas de crédito de
importacidn para la compra de bienes de capital relacionadas con operaciones de redescuento y de leasing.

México

BANCOMEXT es el instrumento del Gobierno Mexicano y participa conjuntamente con los intermediarios financieros, tanto
bancarios como no bancarios, previa firma de un contrato.

Las modalidades de pre-embarque estan destinadas a apoyar (1) la produccion, acopio de existencias de bienes
terminados o la prestacion de servicios: b) importacion de materias primas, partes, componentes, empaques, embalajes,
refacciones y materiales auxiliares que se incorporan a bienes de exportacion directa o indirectamente; y c) la adquisicion
de productos basicos a Estados Unidos y Canada, por medio de lineas de crédito de importacion garantizadas por la
Commodity Crédito Corporacién (CCC) y la Exporta Development Corporation (EDC). Apoya a empresas exportadoras,
proveedoras de exportadores o que sustituyan importaciones.

El apoyo crediticio de BANCOMEXT se da a través de los siguientes instrumentos: (1) PYME Digital 250:

Financiamiento para PYMEs para Capital de Trabajo y Equipamiento; (2) PyME Digital 50:

Crédito para PYMES manufacturas; (3) Factoraje: Descuenta o compra los derechos de cobro de las empresas mexicanas por
las ventas que efecttan a crédito a sus clientes extranjeros, o clientes nacionales que participan en la cadena productiva;
Financiamiento de Capital de Trabajo: Financia las compras de materias primas, la Produccion, el acopio, las existencias de
bienes terminados o semiterminados , la importacién de insumos, el pago de sueldos, otros servicios, la adquisicion

aperos tratandose de créditos para el sector primario, y las ventas de exportacion a plazo; (5) Crédito Revolvente: Para
produccién de bienes de exportacidn directa o indirecta o que sustituya importaciones.

Pera

La Corporaci 6n Financiera de Desarrollo - COFIDE, en su calidad de banca de desarrollo de segundo piso, las entidades del
sistema financiero y el FOGAPI, son los principales proveedores de servicios de financiamiento a las exportaciones.

COFIDE: (1) FIMEX, financiamiento de pre embarque, a través de instituciones financieras intermediarias; (2) FIEX (US$ 100
a 200 millones), financiamiento integral pre embarque y post embarque para inversi 6n, capital de trabajo y operaciones de
comercio exterior. En ambas modalidades los recursos son canalizados a través de las IFI’s. Las tasas de interés al
prestatario final se establecen por libre negociacién. Corto plazo en pre-embarque hasta 180 d ias. COFIDE cobra LIBOR + 2
y el intermediario afiade "2 a 3 puntos porcentuales.




Financiamiento post-embarque comparado

Paises

Argentina

nto post -emb

Régimen de Bonificacién de Tasas de Interés - Programa de Estimulo al Crecimiento de las Micro, Pequefias y Medianas
Empresas: Bonifica la tasa de interés a percibir por entidades financieras participantes (entidades financieras, Banco Central y
la Secretar ia de la PYME del Ministerio de Economia) sobre los préstamos de lineas comerciales a otorgar a empresas
individuales o asociadas.

Los préstamos deben estar destinados a la financiacion de exportaciones de bienes y servicios. El Estado se hace cargo del
equivalente a 8 puntos porcentuales de la tasa nominal anual cobrada por las entidades financieras.

Son beneficiarias las empresas de todos los sectores productivos cuyas ventas anuales no superen los 6 millones de pesos,
sin IVA.

Crédito p ost-embarque maximo del 80% de la operacidn, sin superar los 400 mil pesos, a un plazo maximo de 48 meses.
Quienes acceden a nuevos mercados o introducen nuevos productos en mercados internacionales pueden obtener un 25%
mas de crédito en relacion a los maximos establecidos.

Bolivia

El Banco Central y la banca comercial otorgan créditos directos en moneda nacional, con mantenimiento de valor, a los
exportadores de productos no tradicionales para que éstos financien a sus importadores

Brasil

El Programa de Financiamiento a las Exportaciones (PROEX), es un a subvencion, conforme se verifica de los documentos
G/SCM/N/3/BRA del 18.03.96 y G/SCM/N/16/BRA del 05.07.96 de la OMC. La subvencién del PROEX, se da a través de un
financiamiento que equipara las tasas de inter és nacionales a tasas internacionales, destinado a financiar exclusivamente a
exportadores y/o importadores de maquinaria, equipos, bienes duraderos y servicios. Los niveles de equiparaci6n se basan en
el plazo de vencimiento de cada préstamo concreto, que puede estar comprendido entre 1 y 10 afios. El monto financiado
puede llegar al valor FOB total del bien transado. La subvencién es financiada con fondos del gobierno aprobados por el
Congreso. Funciona desde el 01.06.91.

Colombia

Crédito al Vendedor: A través de los intermediarios financieros, por el valor de la financia cién otorgada al comprador del
exterior

Descuento de Documentos: Para pago a plazo originados en exporta ciones de bienes y servicios, aceptados o avalados por
intermediarios  financieros de primera linea, domiciliados dentro o fuera del pais del importador.

La Circular externa N° 005 de mayo de 2002 - BANCOLDEX permite solventar los costos de promocion del comercio exterior
para empresas incorporadas al Registro Nacional de Exportadores de Bienes y Servicios. Es valido para financiar prestacion de
servicios de BANCOLDEX, Proexport Colombia y el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo.

Comprende la participacion en eventos feriales y misiones comerciales, el envio de muestras al exterior, el disefio y
elaboracion de material publicitario, la realizacion de estudios de mercado, la contratacién de asesorias, capacitacion,
obtencion de licencias, registro de marcas y patentes, y cualquier otra actividad orientada a promocionar el comercio exterior.
Hasta el 100% de los rubros financiables.

Chile

Participa la banca comercial y la Corporacién de Fomento de la Producciéon (CORFO), mediante operaciones de créditos
internos con recursos en moneda extranjera provenientes de financiamientos extermos obtenidos por las empresas bancarias
domiciliadas en Chile o de sus recursos en moneda extranjera. CORFO proporciona recursos financieros para esas lineas de
financiamiento a través de instituciones financieras privadas y no compite con sector privado en el suministro de fondos.

Cobertura de Préstamos Bancarios a Exportadores: Es una cobertura de CORFO que alcanza a 40% del monto original de los
préstamos a exportadores elegibles. A solicitud de los bancos, CORFO aprueba una linea o cupo en ddlares para cada
exportador. El porcentaje de cobertura indicado se expresa como monto de cada operacion imputada. Pueden acceder las
empresas exportadoras privadas con ventas anuales (suma de ventas internas y exportaciones) de hasta US$ 10 millones,
excluido el IVA. Pueden acogerse empresas que, dentro de ese tope de ventas, no hayan exportado, pero que puedan
demostrar que cuentan con pedidos a firme de compradores extranjeros.
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México

amiento post -embarque

Se financian las ventas al exterior de corto plazo, tanto directas como indirectas. Los financiamientos son en délares
para ventas de exportacion y en nuevos pesos para ventas de exportadores indirectos. Si el exportador indirecto
factura en dodlares, o cuenta con el soporte de cobertura cambiaria, puede recibir apoyos en esa moneda, previa
consulta con BANCOMEXT. El destino de esta operacion es financiar las compras de materias primas; la produccion; el
acopio; las existencias de bienes terminados o semiterminados ; la importacion de insumos; el pago de sueldos de la
mano de obra directa; otros servicios que se integren al costo directo de produccion; la adquisicion de aperos
tratandose de créditos para el sector primario; asi como, las ventas de exportacion a plazo. El monto del financiamiento
puede ser de hasta el 70% del valor de los pedidos y/o contratos o hasta el 100% del costo de produccion; o bien,
hasta el 90% del valor de las facturas.

Financiamiento de bienes de capital comparado

Paises Financiamiento de Bienes de Capital

Argentina

Programa de Estimulo al Crecimiento de las Micro, Pequefas y Medianas Empresas: En este programa se bonifica la tasa de
interés a percibir por la entidades financieras participantes (entidades financieras, Banco Central y como autoridad de
aplicacion la Secretaria de la Pequeiia y Mediana Empresa del Ministerio de Economia) sobre los préstamos de lineas
comerciales a otorgar por operaciones a empresas, en forma individual o asociada.

Los préstamos deberdn estar destinados a la adquisicion de bienes de capital nuevos de origen nacional. El Estado asume
ocho (8) puntos porcentuales de la tasa nominal anual que establezcan las entidades financieras por préstamos que se
otorguen a las empresas beneficiarias del Programa.

Son beneficiarias las empresas de todos los sectores de la actividad productiva cuyas ventas anuales no superen los montos
establecidos en la Resolucién N° 675 de fecha 25 de octubre de 2002

Colombia

Linea de Inversion en Activos fijos y Diferidos: Dirigida al proceso de produccion y/o comercializacién de bienes y servicios,
asi como a incrementar la capacidad instalada y desarrollar procesos de reconversion industrial y mejoramiento tecnolégico.
Comprende inversiones en obras civiles o de adecuacion, maquinaria y equipo, cultivos de mediano y tardio rendimiento,
gastos de sostenimiento durante el periodo improductivo y compra de terrenos asociados a la ejecucion del proyecto.
Financia hasta el 100% del costo total del proyecto, siempre y cuando el monto solicitado no supere el valor total de las
exportaciones y/o facturaciones, o importaciones proyectadas durante la vigencia del crédito. El beneficiario debe estar
inscrito en el Registro Nacional de Exportadores.

Proyectos Especiales Relacionados: (1) La Circular externa N° 011 de diciembre de 2002 - BANCOLDEX reglamenta la linea
de proyectos especiales para financiar la modernizacién de maquinaria y equipo y el capital de trabajo de empresas
vinculadas a exportaciones, bajo la nueva Ley de ATPDEA. (2) La Circular externa N° 008 de agosto de 2002 - BANCOLDEX:
regula el cupo de crédito multipropésito para el desarrollo de proyectos orientados al Uso Regional y Eficiente de la Energia -
URE. (3) Mediante Circular externa No. 006 de septiembre de 2001 - BANCOLDEX se instituye la linea de crédito para
Proyectos Empresariales de Productividad, Innovacion y Desarrollo Tecnoldgico ejecutados por empresas exportadoras o
potencialmente exportadoras, directas o indirectas, de bienes y servicios. (4) La Circular externa N° 004 de mayo de 2001 -
BANCOLDEX amplia el plazo para la utilizacion de la modalidad de crédito multipropdsito para las empresas exportadoras
ubicadas en el Departamento de San Andrés y Providencia. (5) La Circular externa N° 003 de mayo de 2001 - BANCOLDEX
implementa la financiacion de los Programas de "Gestion de Calidad" y "Gestion Ambiental". (6) La Circular externa N° 002
de mayo de 2001 - BANCOLDEX norma la modalidad de crédito "Programa Jévenes Emprendedores Exportadores". (7) La
Circular externa N° 008 de septiembre de 2000 - BANCOLDEX dispone sobre el cupo de crédito especial para las e mpresas
vinculadas al programa de desarrollo para el micro, pequefio y mediano exportador - EXPOPY ME.




Financiamiento al comprador comparado

Paises

Chile

amiento al comprador

Participa la banca comercial chilena o extranjera usando recursos de CORFO, financiando a tasas de
mercado a los importadores de exportaciones chilenas no tradicionales. CORFO proporciona los
recursos financieros para esas lineas de financiamiento a través de instituciones financieras privadas y
no compite con el sector privado en lo que se refiere al suministro de fondos.

Financiamiento al Comprador Extranjero de Bienes Durables y Servicios de Ingenieria: Crédito
otorgado por bancos comerciales con recursos de CORFO en ddlares, sin restriccion de monto, con
plazos de entre 1y 10 afios y periodos de gracia de hasta 30 meses, a tasa fija o flotante. Financia
hasta el 100% de la operacion de exportacion. Permite monto adicional equivalente al 20% del valor
de la exportacion, para financiar gastos de instalacion, montaje y otros en el pais de destino;
especialmente adecuado para el suministro de plantas llave en mano. A través de su banco, el
productor recibe el pago total del suministro al momento de efectuar la exportaciéon, sin quedar
involucrado en la operacion de crédito. Financia la adquisicion de bienes nuevos de capital y de
consumo durables producidos en Chile, con al menos 40% de integracién nacional y servicios de
ingenieria y consultoria chilenos reconocidos como exportacion por el Servicio Nacional de Aduanas.

Colombia

Linea de Crédito Comprador de BANCOLDEX: Dos modalidades: (1) Crédito Comprador: Opera como
crédito directo a través de intermediarios financieros previamente habilitados por BANCOLDEX y (2)
Crédito Post-embarque Proveedor: Para exportaciones de bienes a paises miembros del Convenio de
Pagos y Créditos Reciprocos de ALADI, cuyo pago se canaliza a través de este convenio, por conducto
de los intermediarios financieros del exterior autorizados por su Banco Central a operar dicho
convenio. Financia o refinancia anticipos y demas pagos para importacién de bienes y servicios
colombianos, a través de bancos corresponsales previamente calificados, domiciliados dentro o fuera
del pais del importador. También financia la contratacién de proyectos de ingenieria y/o de
construccion desarrollados en el exterior por empresas colombianas.

Seguro de crédito a la exportacion comparado

Chile

Seguro de Crédito a la Exportacion

Cobertura de Proyectos de Inversién : es una cobertura de riesgo de no pago, otorgada por CORFO, a
créditos u operaciones de leasing que realicen instituciones financieras (bancos, empresas de leasing y
compafiias de seguros) a pequefias y medianas empresas, la cual permite complementar las garantias
entregadas por estas empresas a la institucion financiera.

El monto de la cobertura de CORFO llega hastael 60% del saldo insoluto, con un tope de 30% del monto original
del crédito. La cobertura es aplicable a las operaciones de crédito o de leas ing cuyo monto sea superior a UF
5.000 y en las cuales el inversionista aporte al menos el 20% de los recursos de la inversion del proyecto.

Subsidio a la Prima de Seguro Agricola : es un programa del Ministerio de Agricultura, que es operado a
través de CORFO, bajo la forma de una subvencion, la misma que cofinancia el 50% del costo de la prima del
seguro contratada por el agricultor, siendo su cobertura el riesgo climatico (helada, sequia, lluvia excesiva o
extemporanea, viento perjudicial, nieve y o granizo).
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Fondos de garantia

Paises Fondos de Garantia

En 1997 fue creado el Fondo de Garantia para la Promocion de la Competitividad - FGPC en beneficio de las empresas cuya recaudacion
liquida anual no supere los quince millones de Reales y que sean exportadoras o fabricantes de insumos utilizados directamente en los
Brasil procesos productivos, de ensamblado o de embalaje de mercaderias de exportacion.En 1999 se instituyé el estatuto de las micro y
pequefias empresas, cuyo Capitulo IV dispone sobre el apoyo crediticio a las exportaciones

Fondo Nacional de Garantias — FNG: O sus fondos regionales, facilitan el acceso al crédito a las micro, pequefias y
medianas empresas - MIPYMES, ofreciéndoles garantias instantaneas o semiautomgticas. Estas garantias disminuyen el
riesgo crediticio al intermediario financiero en un porcentaje del crédito solicitado con recursos de Bancoldex. La garantia
instantdnea cubre hasta el 50% del valor de los préstamos individuales que a favor de las MIPYMES otorgue cualquiera de
los intermediarios financieros, maximo hasta por USD$ 100.000 o su equivalente en pesos. La garantia semiautomatica
Colombia cubre hasta el 70% del valor de los préstamos individuales que a favor de las MIPYMES otorguen los intermediarios
financieros con un méximo hasta por USD$ 100.000 o su equivalente en pesos. Las empresas no vinculadas al comercio
exterior pueden beneficiarse de las garantias del Fondo a través de la Garantia Automatica Bancéldex - FNG 50%.

Sistema Nacional de Garantias — SNG: Agrupa al conjunto de fondos regionales constituido por sociedades andénimas
con participacion mayoritaria del sector privado y manejo eminentemente empresarial. Tiene presencia en todas las
regiones de Colombia.

Capital de riesgo

Paises Capital de Riesgo

Capital de Riesgo a través de Fondos de Inversion: la mecénica de funcionamiento de este instrumento de largo plazo,
radica en la asignacion de recursos que realiza CORFO a los Fondos de Inversion (Ley N© 18.815), para que éstos Ultimos
efectien los aportes de capital o préstamos en empresas, estableciéndose la relacion comercial exclusivamente entre
dichos Fondos y la empresa beneficiaria. El financiamiento es otorgado por CORFO al Fondo de Inversidn en Unidades de
Fomento, con plazos acordes a la duracién del Fondo (con un maximo de 15 afios) y un esquema de tasa de interés en
funcion de la rentabilidad del Fondo.

Financiamiento de Capital Semilla: Es un cofinanciamiento de hasta 90% del monto requerido para la ejecucion de un
proyecto, otorgado por CORFO a través del Fondo de Desarrollo e Innovacién, bajo la modalidad de subvencién, con un
tope de 35 millones de pesos, que apoya la creacién de nuevos negocios y proyectos empresariales en sus etapas iniciales
o tempranas. Se orienta hacia iniciativas de negocios derivadas de: (1) un producto tecnoldgico desarrollado o de un
prototipo tecnoldgicamente validado o certificado, (2) una nueva aplicacion desarrollada sobre una plataforma existente;
(3) Productos o servicios innovadores que permiten abordar nuevos segmentos de mercado; (4) Sustitucion de
importaciones de productos existentes en el mercado chileno. Este financiamiento cubre gastos de constitucion de la
empresa, proteccion de la propiedad intelectual e industrial, estudios de mercado, actualizacion de planes de negocios,
Chile empaque comercial de productos o servicios (disefio de envases, fabricacion de manuales, certificacion de productos en
entidades reguladoras correspondientes, disefio de marca, fabricacion de muestras para testeo comercial), prospeccion,
validacion comercial y difusién de productos o servicios, ventas y gestion del negocio.

Financiamiento para Creacion de Incubadoras de Negocios: Si bien no es un fondo de capital de riesgo, es un
cofinanciamiento, en la forma de subsidio, otorgado por CORFO a través del Fondo de Desarrollo e Innovacion (FDI), que
apoya proyectos de creacion e implementacion de Incubadoras de Negocios, a entidades especializadas en facilitar la
generacion de nuevas iniciativas empresariales, como: Universidades, colegios profesionales y entidades tecnoldgicas
dependientes de universidades. Aporta hasta 60% del monto total requerido para la ejecucion del proyecto de incubadora
de negocios, con un tope maximo de $ 250 millones. Las entidades postulantes contribuyen al cofinanciamiento, ya sea
pecuniario 0 no pecuniario, en a lo menos un 40% del costo total del proyecto.

Financiamiento para Proyectos de Innovacién Tecnoldgica: La Linea 1 - FONTEC (no es capital de riesgo) es un
cofinanciamiento que cubre hasta el 50% del costo de proyectos de innovacion tecnoldgica que realicen las empresas,
debiendo éstas aportar el monto restante.




Cuadro comparativo de los beneficios y subsidios a las inversiones en Arica
y Tacha

CONCEPTO ARICA Y PARQUE INDUSTRIAL DE CHACALLUTA TACNA - CETICOS TACNA

Limitada o restringida a actividades de manufactura
o produccién no comprendidos en los CTUU
3114,3115,3118,3530 y 3720 (Revision 2) y, cuyo
nivel de exportacion en 1996 no haya superado los
15 millones de délares.

Inversiones Industriales Sin limitaciones, ni restricciones

Cesion en uso terrenos hasta el 31 de diciembre

Asignacion de terrenos

Venta en propiedad de terrenos sin limitaciones,
incluidos los ciudadanos de los paises limitrofes.

del 2012, al término de la cual la infraestructura
construida por el inversionista asa a poder del

estado. No hay propiedad de los terrenos.

Co-financiamiento para
estudios de proyectos

La Corporaciéon de Fomento de la Produccién -
CORFO subsidia hasta en un 80% el
financiamiento de los estudios de pre-factibilidad
y en un 60% los estudios de factibilidad con un
tope de US$ 14200 dblares

No existe

Incentivo al promotor de
inversiones

CORFO cancela hasta US$ 8.900 a quienes una
vez comenzada la inversidén asuman la
responsabilidad de |a Puesta en Marcha del
Proyecto. El monto depende del nimero de
puestos de trabajo que genere la inversion.

No existe

Subsidio facilitador de
proyectos de inversion

CORFO subsidia al financista del proyecto (Banco,
Financiera, etc.), en caso de incumplimiento del
deudor hasta un 30% del crédito otorgado, con
un tope maximo de US$ 830000.

No Existe

Garantias de Qrédito
CORFO

e Caudon solidaria por el 60% del crédito.

e Seguro contingente por el 30% del crédito.

e Seguro de crédito CORFO que cancela el 80%
de la prima correspondiente.

No existe

CONCEPTO

Subsidio a la
capacitacion y

ARICA Y PARQUE INDUSTRIAL DE CHACALLUTA

CORFO subsidia hasta US$ 1.660 por trabajador para su capacitacion
y entrenamiento y con US$ 2.200 si la empresa se instala en el

TACNA - CETICOS TACNA

Pequefias y Medianas
Empresas (PYMES)

antes de iniciar la inversion hasta con un 20% de la misma.

entrenamiento y Parque Industrial de Cahacalluta. Elsubsidio es para la mano de obra Vo e
laboral contratada residente en la zona.
Provincia de Arica
Crédito Tributario del 30% sobre el Activo fijo inmovilizado a las
inversiones que se realicen en la Provincia de Arica. Con la Ley Arica II
L R R aumento el plazo de vigencia desde el afio 2000 hasta el 2007 y su
Crédito tributario a la plazo de recuperacion hasta el afio 2030. No existe
Inversion
Provincia de Parinacota
El crédito tributario a la inversion es de un 40% para las inversiones
en Proyectos Turisticos.
TelanchES Las PYMES que tengan un tope de US$ 1.107.000 y funcionen sobre
inversiones no superiores a los US$ 1.384.000, pueden beneficiarse No existe

Impuesto a la Renta

Las empresas que se instalen en la Zona Franca Industrial de Arica
estan exentas del pago del Impuesto a la Renta, sin condicionamiento
alguno.

Las exoneraciones del Impuesto a la
Renta en el CETICO Tacna, estan
condicionado a la exportacion del 92%
del valor de los bienes que se producen

Bonificacion a la
contratacion de mano
de obra

Se bonifica en un 17% las remuneraciones imponibles, con un tope de
US$ 230 por trabajador.

No existe

Tratamiento al ingreso
y salida de Materias
Primas al Mercado
Nacional

Libre ingreso y salida de la Zona Franca exentas de aranceles e
impuestos

Libre ingreso de materias primas a los
CETICOS para la transformacion. Las
salidas de materias primas al resto del
pais estan gravadas con los derechos e
impuesto a las importaciones.

27



28

CONCEPT

Ingreso al Mercado
Nacional de Productos
Terminados elaborados
en Zona Franca

ARICA Y PARQUE INDUSTRIAL DE CHACALLUTA

Ingreso de la totalidad de Productos Terminados al mercado interno de Chile, sin
pagar aranceles

TACNA - CETICOS TACNA

Sélo se permite el ingreso
del 8% de los bienes que
se produce, pagando la
totalidad de los tributos
que gravan la importacion

Crédito Tributario para la

Crédito tributario del 40% para las inversiones en Casinos de Juego, en hoteles

instalacié n de Hoteles- que contengan un niumero minimo de 80 habitaciones y se instalen en la ciudad de No existe
Casino Arica.
Las empresas que desarrollen proyectos de inversién en las regiones por montos
iguales o superiores a US$ 500 000 tienen los siguientes incentivos especiales:
Promocién y subsidios a
Ir_lversion_es Regionales a « Subsidio de estudios de preinversién por un 50% del costo con un tope de US$ No existe
Nivel Nacional 50000 para empresas que contemplen inversiones superiores a US$ 2 millones.
e Subsidio al promotor de inversion, pagandole por cada proyecto de inversion
superior a US$ 2 millones, un monto de hasta US$ 50000.
Las empresas que desarrollen proyectos de inversion de alta tecnologia no
tradicional por montos iguales o superiores a US$ 1 millon, tienen los siguientes
incentivos:
» Subsidio de co-financiamiento de estudios de preinversién por un 60% del costo
o - con un tope de US$ 30000.
Promocion y subsidios a . . e . o
InversionesidelAlta e Subsidio al promotor de inversién de hasta US$ 30000 dependiendo del nimero
de empleos que genere el proyecto de inversion. No existe

Tecnologia a Nivel
Nacional

» Subsidio a la contratacién de mano de obra por concepto de entrenamiento en el
puesto de trabajo, por un monto de hasta US$ 3800 por trabajador contratado
residente en la zona.

» Subsidio a la inversién de activos fijo s inmovilizados en Parques Industriales
tecnoldgicos que comprende terrenos, urbanizacién, construccion de
infraestructura industrial y equipamiento tecnolégico. El subsidio no podré ser
superior al 40% de dicha inversién con un tope de US$ 553.000 por empresa.




