ESTUDIO DE MERCADO MEDICAMENTOS — COSTA RICA

ProChile Costa Rica, Marzo 2009

PRODUCTO

Los demas medicamentos que contengan hormonas corticosteroides u otros productos de
la partida 29.37, sin antibioticos, para uso humano 3004391000

CODIGO SISTEMA ARMONIZADO CHILENO SACH: 3004391000

CODIGO SISTEMA ARMONIZADO LOCAL: 3004391000

SITUACION ARANCELARIA'Y PARA-ARANCELARIA

ARANCEL GENERAL

Impuesto Porcentaje
Ley 6946 1,00%
Carga Tributaria 1,00%0

ARANCEL PREFERENCIAL PRODUCTO CHILENO

Debido a la existencia del Tratado de Libre Comercio entre Costa Rica y Chile,
no se paga ningun arancel de ingreso, esto incluye la Ley 6946.

OTROS PAISES CON VENTAJAS ARANCELARIAS

Por TLC: Canada, México, Panama, Republica Dominicana, CARICOM,
Centroamérica y CADFTA-RD, no pagan la Ley 6947.

OTROS IMPUESTOS

Todas las importaciones independientes del pais de procedencia y del tipo de
producto pagan el Impuesto General Sobre Las Ventas (IVA), siendo este de un
13%.

No existen impuestos especificos para esta partida.

BARRERAS PARA ARANCELARIAS: No registra para esta partida.



REQUISITOS Y BARRERAS DE INGRESO

Identificacién de las agencias pertinentes ante las cuales se deben tramitar
permisos de ingresos, el registro de productos y etiquetas.

En este caso el organismo fiscalizador es el Ministerio de Salud,
especificamente el Departamento de Drogas, Estupefacientes, Controles y
Registro, el cual se encarga de la autorizacién importacién o exportacién de
materias primas, formas primarias para medicamentos; cosméticos y
equipos médicos, incluso para el régimen de Zona Franca.

El producto en estudio para su comercializacion en Costa Rica debe
cumplir con los requerimientos establecidos en la Nota Técnica N°57?,
del Ministerio de Salud.

Requisitos Para Los Envases v Empaques:

= Nombre del producto.

= Contenido, cantidad o volumen total del producto en el sistema
métrico decimal.

= Ndmero de lote

= Fecha de vencimiento

= NUmero de registro

= Nombre del Laboratorio fabricante y pais de origen

= Condiciones de almacenamiento, cuando se necesiten que sean
especiales.

= Cualquier otra informacién que por norma la direccion establezca.
» El empaque primario de tabletas, capsulas supositorios y 6vulos se
debe rotular bajo la modalidad de unidosis con: nombre genérico,

potencia, laboratorio fabricante.

= En el caso de Ovulos y supositorios se indica la via de
administracion.

Fuente: Ventanilla Gnica de exportacion-importacion de Procomer

Sustento legal:
Reglamento de inscripcién, control, importacion y publicidad de
medicamentos:

www.ministeriodesalud.go.cr/reglamentos/28466.doc

L Ver Anexo N°1: Nota Técnica N°57



www.ministeriodesalud.go.cr/reglamentos/33146.doc

http://www.colfar.com/descargas/leqislacion/28466_Redql Inscripcion_Cont
rol_Importacion.pdf

http://www.colfar.com/descargas/leqgislacion/29317 Regl _inscripcion_Com
ercializacion_Publicidad Recursos Naturales.pdf

http://www.colfar.com/descargas/legislacion/32869 Regl Tecnico_ Etiqueta
do_%20productos Farma.pdf

Ejemplos de etiquetado de productos




ESTADISTICAS - IMPORTACIONES

ANO 2008

PRINCIPALES CANTIDAD MONTO % DE

PAISES DE ORIGEN (Kilos) (Miles US$) | PARTICIPACION
EN EL MERCADO

Bélgica 5,535.00 1,769.215 41%

Panama 1,894.00 639,437.00 15%

Estados Unidos 673.00 519,046.00 12%

CHILE (6°) 2,872.00 271,657.00 6%

SUBTOTAL 10,974.00 3,199.355 74%

TOTAL IMPORTADO 18,067.70 4,299.362 100%

ANO 2007

PRINCIPALES PAISES CANTIDAD MONTO % DE

DE ORIGEN (Kilos) (Miles US$) | PARTICIPACION
EN EL MERCADO

Suecia 3,195.24 2,825,259.00 |31.08%

Suiza 10,176.08 2,260,027.00 |24.87%

Bélgica 4,508.00 963,787.00 10.60%

CHILE (14°) 521.00 83,571.00 0.92%

SUBTOTAL 18,400.32 6,132,644.00 |67.47%

TOTAL IMPORTADO 35,914.28 9,088,950.00 | 100.00%

ANO 2006

PRINCIPALES PAISES CANTIDAD MONTO % DE

DE ORIGEN (Kilos) (Miles US$) | PARTICIPACION
EN EL MERCADO

Suecia 303,103.04 1,006,727.25 |28.29%

Suiza 101,518.26 728,391.00 20.47%

Bélgica 22,883.00 682,498.00 19.18%

CHILE (5°) 6,943.00 187,274.00 5.26%

SUBTOTAL 434,447.30 2,604,890.25 | 73.19%

TOTAL IMPORTADO 519,176.44 3,558,938.68 | 100.00%

Fuente: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICAS Y CENSOS (INEC), COSTA RICA




En las estadisticas de importacién del producto en estudio en el periodo 2006 al 2008 se
observa un incremento en el valor de las importaciones de origen chileno en el dltimo
afio con relacién a los afios 2007 y 2006, sin embargo es importante considerar que
EEUU en el afio 2008 figura con una participaciéon de mercado con un 12%, por lo que se
necesitara de mayores esfuerzos para poder incrementar la participacién de Chile en el
mercado de Costa Rica. También se observa que entre los afios 2006 al 2007, Suecia
lidera las importaciones de esta partida, con un 28,29%, y 31,08% respectivamente.

En cambio en el afio 2008 es Bélgica el mayor exportador con un 41%.

Chile pas6 de participar en el mercado de un 5,26% en el afio 2006, a un 0,92% en el
aflo 2007 para volver a repuntar en el 2008 con un 6% ubicandose en la sexta posicion
de los paises proveedores.

POTENCIAL DEL PRODUCTO
El sector de productos farmacéuticos en Costa Rica es de gran importancia debido a la
preocupacién del gobierno de velar por la salud publica en este pais, es por esta razén

que tanto la produccién, como las exportaciones e importaciones de medicamentos a
nivel general es creciente, como se indica en el siguiente cuadro.

Cuadro No. 1

PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS
POR COSTA RICA
(Millones de USS)
Descripeion 2006 2007
Circuitos electrdnicos 18428 1.538.2
Aceites de petroleo @583 10787
Wehicules para ransports de personas 310.0 4623
Circuitos impresos. 2094 4278
Medicamentos 2374 3602
Aceites crudos de pefroleo 2951 350.4
Papel y cartén 1772 185.2
Wehiculos para transports de mercancias 950 177.2
M3guinas automaticas para procesamiento de
datos 185.6 163.2
Maiz aa.1 143.8
> ~FOERTE PROCOMER Con DasE &N 05003 08l BOCh o
™ rO/CHILE
Chile P

Como se indica en este cuadro, en el afio 2007, los medicamentos ocuparon la posicion
No 5 en relacién a los principales productos importados por Costa Rica del mundo.

En el caso especifico de la glosa en estudio, los ultimos 3 afios han sido ciclicos, esto se
debidé a que en el afio 2007 se comprdé una mayor cantidad de este producto, quedando
en stock para el afio siguiente.

En relacién al comportamiento del consumo en este mercado se tiene que de los $200
millones que se vendidé de medicamentos en Costa Rica durante el afio 2007,
aproximadamente el 38% lo compré la CCSS (Caja Costarricense del Seguro Social) y el
62% se colocd en el sector privado (farmacias) Ver grafico No.1.



Grafico No. 1

Medicamentos en Costa Rica
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También, es importante sefialar que la CCSS destind para la compra de medicamentos
durante el afio 2009, la suma de $150 millones de ddlares, sin contar los recursos que
los centros hospitalarios disponen para comprar directamente los farmacos que sus
pacientes requieren. Otro dato interesante de mencionar es que el 70% de los farmacos
que adquiere la CCSS son genéricos mientras que el 30% restante son de marca.

Como dato interesante se destaca que la CCSS durante el afio 2008 dio méas de 16
millones de consultas y despaché aproximadamente 60 millones de recetas.

Los indicadores disponibles de salud (afio 2007) sitia a Costa Rica en una posicion
privilegiada con relacidon a otros paises y nos muestra los grandes avances que ha tenido.
Durante ese afio, el gasto de este pais en salud fue de un 6.1 % del PIB, el indice de
desarrollo (IDH) es de 0,846 (alto). Costa Rica ocupa la posicion No. 48 en 177 paises
(Chile No. 40), en el indice en calidad de vida, la No. 35 de 131 paises (Chile No. 31).
Otros indicadores importantes de mencionar son: el alfabetismo es de un 96%, un 82.7%
de la poblacién cuenta con agua potable y un 93.4% dispone de servicios de
alcantarillado. En relacidon al programa nacional de vacunacion, este pais ha mantenido
coberturas muy cercanas al 90% para la mayoria de las vacunas.

De acuerdo a los indicadores demograficos 2008 presentados por el INEC Costa Rica
registra una importante reduccién en la tasa de mortalidad infantil alcanzando 8,9
muertes por cada 1.000 nacidos vivos, en total ese afio fallecieron 673 bebés antes de
cumplir su primer afio de edad, 62 nifios menos que en el 2007. Por su parte la
expectativa de vida se ubicé en 79,2 afios en el afio 2008.

La falta de una adecuada proteccion a la propiedad intelectual de los desarrolladores de
nuevos tipos de medicamentos ha orientado a la industria costarricense hacia la
producciéon de medicinas genéricas y ha dificultado a las empresas extranjeras el hacer
valer sus derechos de patentes en el pais. Ademas, si se toma en cuenta la facilidad
para importar medicamentos al mercado nacional, se explica el porque el mercado de
Costa Rica no ha sido dominado por algunas pocas compafias, sino que por el contrario,
presenta un gran nivel de competencia de productos que son sustitutos, asi como una
gran variedad en las presentaciones de los mismos

Es importante sefialar que al menos 5.000 extranjeros vienen al pais anualmente con el
fin de tratarse padecimientos o hacerse cirugias plasticas. En este negocio funcionan
firmas como Consorcio Médico Costa Rica, Grupo Médico Safer, y la estadounidense
Homewatch CareGivers. Es por esta razén que los servicios de turismo médico que
ofrece el pais son de interés publico.

Referente a la produccion local los laboratorios mas importantes son los laboratorios:
Stein, Raven, Gutis, y Comparfiia Farmacéutica. Con relacién al comportamiento de las



exportaciones de medicamentos estas mantuvieron un crecimiento constante en el
periodo 2003 al 2007, segun datos de la Promotora de Comercio Exterior de Costa Rica;
alcanzando los US$289 millones en el 2007. En el siguiente grafico se puede observar
este incremento.

Grafico No. 2

EXPORTACIONES DE MEDICAMENTOS
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Referente a los mercados de exportaciéon al afio 2007 el principal destino fue a
Panama con un 23%, seguido por Guatemala con un 14%, Honduras 13% y otros un
28%. Este comportamiento se observa en el grafico No. 3.

Grafico No. 3
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Por su parte, las exportaciones chilenas de la glosa 30043910 durante los afios 2006 al
2008 presentaron un crecimiento constante en el valor exportado, (ver grafico No. 4)
pasando de US$ 2.2 (2006) a US$ 2.88 (2008),en términos porcentuales este crecimiento
representd un 28%. Dentro de este comportamiento Costa Rica ocupd un 8.70%, del
valor total exportado por Chile en el afio 2008.



Grafico No. 4
Evolucién de las exportaciones chilenas 2006 al 2008 de la glosa 30043910: Los
demas medicamentos que contengan hormonas
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El grafico anterior demuestra que Chile tiene una oferta exportable consolidada y
entre los principales laboratorios fabricantes del producto en estudio se encuentran:
Laboratorios: Biosano, Chile, Sanderson, Silesia y Andrémaco.

Formas de consumo del producto

Las compras del estado se realizan durante todo el afio y el mercado de Costa
Rica para los productos farmacéuticos no presenta problemas o trabas
importantes al comercio A nivel estatal se participa a través de licitaciones.

Nuevas tecnologias aplicadas a la presentacidon/comercializacion del producto
(ventas a través de Internet, etc.).

Existen algunos medicamentos que pueden adquirirse a través de internet, sin
embargo aun esta en proceso ese medio, a pesar de que ya ha sido aceptado
por los usuarios, estos prefieren adquirirlo en una farmacia a objeto de
consultar la dosis y forma de aplicacion.

Comentarios de los importadores

Entre los aspectos que sefialaron las personas entrevistadas los principales
factores que se toman en cuenta son la calidad del producto, la marca, el
precio y la disponibilidad del mismo.

Las cadenas de farmacias centralizan sus compras y tienen sus propios centros
de distribuciéon. Las compras se hacen a crédito. Todas las farmacias compiten
entre si por precios, servicios como entrega a domicilio y compra por internet,



horarios ampliados y descuentos especiales a grupos como adultos mayores,
clientes frecuentes y descuentos por temporadas.

Temporadas de mayor demanda/consumo del producto

Los meses de demanda mas alta son los de diciembre, agosto, enero, julio,
los meses medios son marzo, abril, mayo, junio y octubre y los mas bajos son
febrero, setiembre y noviembre

Principales zonas o centros de consumo del producto

Los centros de consumo son los hospitales tanto publicos como privados y
farmacias en todo el territorio nacional

PRECIOS DE REFERENCIA RETAIL (US$) Y MAYORISTA

Un ejemplo del precio en los medicamentos es la vacuna contra la fiebre amarilla de la
Compafiia farmacéutica Sanofi Pasteur, la cual en las farmacias privadas oscila entre
US$20 délares a US$28 ddlares.

En este punto cabe sefalar que el margen de precio que trabajan las farmacias
actualmente ronda entre un 25% y un 35% sobre el precio del producto.

En el anexo No. 2 de este documento se presenta el precio unitario de los medicamentos
comprados por la CCSS para el afio 2009.

ESTRATEGIAS Y CAMPANAS DE PROMOCION UTILIZADAS POR LA COMPETENCIA

Las estrategias de mercado se centran en gran medida en las farmacias y en los
meédicos, no en el consumidor final. Esto, debido a que tradicionalmente el costarricense
acude al farmacéutico en busca de un medicamento para aliviar el mal que le aqueja. Es
entonces el personal de las farmacias quién con gran frecuencia escoge entre las
opciones disponibles, cual producto vender al consumidor final.

El profesional de farmacia goza de gran prestigio entre los costarricenses y es comun
acudir primero a este lugar cuando se esta enfermo.

El medio mas utilizado tanto por las empresas fabricantes como distribuidoras para
comercializar sus productos en el mercado privado, son los visitadores médicos, estos
tienen que ser farmacéuticos o doctores debidamente inscritos en sus respectivos
colegios profesionales, su funcién es informar y persuadir a los médicos y farmacéuticos
acerca de las ventajas de los productos que comercializan para que a su vez estos los
recomienden a sus clientes o pacientes.

Apoyando este proceso de comercializacién, es una costumbre muy fuerte en todas la
Compafias el ofrecer muestras comerciales que les permita a los médicos probar sus
productos y ofrecerles muestras a los clientes. Segun, los importadores las muestras son
el principal factor que apoya a su actividad de comercializacion, seguido por la utilizacién



de catalogos v las listas de precios de los productos.

Entre las principales estrategias de mercadeo que utilizan las farmacias en Costa Rica
son: Servicios “express”, consultas telefénicas gratuitas asi como promociones y
descuentos en precios.

CANALES DE COMERCIALIZACION Y DISTRIBUCION

Los canales de distribucion para los productos farmacéuticos estan altamente
concentrados en cuatro distribuidoras: Cefa Comercial, Cofasa, Farmanova Intermed y
Tecnopharma.

El Grupo COFASA abarca todo el sector farmacéutico, con fabricacion, distribucién y su
propia Cadena de Farmacias afiliadas. Sus accionistas son propietarios de mas del 80%
de las farmacias del pais.

La empresa Farmanova Intermed es la empresa farmacéutica con mas de 25 afios de
experiencia en la comercializacion, venta y distribucibn de productos farmacéuticos a
nivel nacional y en distintos segmentos del mercado.

En relacibn al Grupo Corporacion Cefa es una empresa centroamericana lider en la
distribucién de productos farmacéuticos en categorias como: antibidticos, analgésicos,

hospitalarios, antimicéticos, anestésicos, OTC y muchos otros mas y algunas de las
marcas que distribuye son las siguientes:

Abbott  sccucunc  PRALH

AstraZeneca 2 A Bago BDFO000®

ASOFARMA
CENTROAMERICA

Bayer HealthCare B Bristol-Myers Squibb fi") Boehringer
J Bayer Schering Pharma o "l Ingelheim

N

CALDX

WTERMATIONAL

ﬁE}m Gynopharm gﬁ‘mmd-g‘e‘wm
omemcue  liSANIN K2z, A

medix®

P® CONMED @

LI NVYATEC
Cenomma Lab.




() mepna [

Uy NOVARTIS OM ‘Orgﬂfmrt,

FPHARMA

Pharmatoi @ PHARMED

Netwrulwnits saleudeld

o

- —
: , Schering - Plough =0 —
sanofi aventis ¢ 9 9 —
RoEmmers ort aventt ~ SERVIER

COMSCEMCLA PO LA VIOA

@TERUMO WVALEANT “%Z% Zambon

y, mmmer Wyeth

Existen aproximadamente 850 farmacias en todo el pais, de las cuales la mayoria se
encuentran en Alajuela, Heredia, Cartago y San José, el resto se ubican en el area rural,
principalmente en las cabeceras de cantén

CARACTERISTICAS DE PRESENTACION DEL PRODUCTO RETAIL Y MAYORISTA

Dentro de los materiales de embalaje utilizados en los productos importados, el cartén es
el principal, luego se encuentra el plastico. Todos los afios la CCSS publica una lista (ver
anexo 2), de sus necesidades en medicamentos, esta lista es publicada en el periédico
oficial la gaceta. Esta lista enumera el producto por su nombre, genérico, indicando la
forma y el empaque en el cual los productos deben ser presentados



SUGERENCIAS Y RECOMENDACIONES DEL DIRECTOR COMERCIAL SOBRE LA
ESTRATEGIA A SEGUIR PARA LA PENETRACION O COLOCACION, MANTENCION
Y/0 CONSOLIDACION DEL PRODUCTO CHILENO

Es importante destacar que Chile ha consolidado su imagen en este mercado como pais
serio, esto se da por muchos factores, estabilidad politica - econdmica, su democracia,
lazos de amistad, etc, sumandole a ello, toda la cooperacién y asistencia técnica que ha
venido otorgando nuestro pais desde el afio 1990, en todos los ambitos, lo que a juicio
de esta Oficina Comercial ha sido clave para la comercializacion de nuestra oferta
exportable.

En cuanto a la estrategia a seguir consideramos que este sector se debe manejar a
través del sistema de Compras Publicas, ya que el principal comprador de estos
productos es el Gobierno, especificamente la CCSS (Caja Costarricense de Seguro
Social), con quienes nos hemos reunidos en variadas oportunidades, donde nos han
comentado que les gustaria mucho tener entre sus proveedores a laboratorios chilenos.

A esto se le suma el hecho que en noviembre del afo pasado, realizamos en Chile, en
conjunto con Sofofa un Seminario de Compras Pudblicas, con énfasis en el sector
medicamentos e insumos médicos, para ello se llevaron a dos expertas de Costa Rica, a



la fecha se estd en conversaciones con varios laboratorios y empresas interesadas.
Consideramos por tanto que este tipo de ventas son las mas rapidas y seguras.

De igual forma consideramos que otra estrategia de promocién es invitar a importadores
a Chile, a que conozcan “ in situ” cada uno de los laboratorios, esta es una de la
herramientas de promocién que mejores resultados nos ha dado como Oficina Comercial

Como complemento de las anteriores, se sugiere realizar campafias de promocion,
seminarios técnicos y reuniones con funcionarios de la CCSS, importadores y
profesionales en farmacia para dar a conocer nuestra oferta exportable y consolidar
nuestro posicionamiento en aquellos productos que ya se encuentran en el mercado en
forma conjunta con el exportador chileno.

La calidad de los productos chilenos en este mercado es reconocida y al existir un alto
grado de dependencia de las importaciones; esta Oficina Comercial considera que hay
espacios para laboratorios que hagan bien las cosas y como estrategia se recomienda
realizar una alianza con el mejor distribuidor de acuerdo al nicho al que va dirigido su
producto.

En cuanto a la competencia, las Compafias extranjeras han establecido acuerdos de
representacion y de distribucién con las grandes farmacias o distribuidoras en Costa Rica
a objeto de participar en el proceso de compra de la CCSS como para participar en el
mercado privado.

Analizando el momento en que nos encontramos, plena crisis financiera, esta Oficina
Comercial considera que este sector es uno de los menos afectados, por cuanto, como se
dijo anteriormente, una de las prioridades de Gobierno es la salud. Si el costarricense no
tiene capacidad de adquirir medicamentos busca la seguridad social (CCSS). El Estado
provee servicios de salud para toda la poblacion y esta da los medicamentos, sin costo
adicional, al paciente.

Finalmente es importante considerar, la entrada en vigencia del TLC entre Costa Rica y
los Estados Unidos, dado que en muchos de los productos de este subsector competimos
con el mismo arancel, y ademas al existir una mayor frecuencia en el transporte con
EEUU por su cercania nos pone en desventaja comercial.

FERIAS Y EVENTOS LOCALES A REALIZARSE EN EL MERCADO EN RELACION A
LOS PRODUCTOS

No existen eventos para estos productos.

OTRA INFORMACION RELEVANTE

Ministerio de Hacienda: Este sitio Web tiene todo la informacién arancelaria y las
partidas correspondientes a cada producto.

http://www.hacienda.go.cr/tica/consultas/hdbaranc.aspx




Ministerio de Comercio Exterior: En este sitio es posible encontrar los certificados de
origen e informacién de los Tratados de Libre Comercio que ha suscrito Costa Rica.

http://www.comex.go.cr/acuerdos/Paginas/default.aspx

Ministerio de Salud: Este sitio brinda toda la informacién legal para el registro de
alimentos agroindustriales, medicamentos y cosmeéticos.

http://www.ministeriodesalud.go.cr/

Banco Central de Costa Rica: En este sitio se encuentra toda la informacion econdmica
del pais y el tipo de cambio actualizado.

http://www.bccr.fi.cr/flat/bcer_flat.htm

Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC): Este link proporciona las
estadisticas de importacion de Costa Rica, entre otra informacion relevante.
http://www.inec.go.cr/

Promotora de Comercio Exterior (PROCOMER): Homoéloga a Pro Chile. En este sitio
se encuentran datos relacionados con el Comercio Exterior de Costa Rica.
http://www.procomer.com/

e Anexo N°1 (pagina siguiente)
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NOTA TECNICA 57

El tiempe que dura ef Minigteric de Salud en registrar una empresa s de un mes,; cuando se
trata de medicamantos, e tismp es de treinta dias hébiles; cuande see un tramite de un permiso
para un desalmacensje, se tarda alrededor medio diz. E| costo para el reglstro de un products o
materia pima as de alirededor de guinisntos délares por regisiro, ademas de fos costos implicitos
en la elaboracicn de los diferentes requlsitos zolicitados por el Ministerio de Salud. EI horara en
la Unidad da Atencldn &l Cliente es de 8:00 a.m. a 4:00 p.m. ¥ se encuentra ubicada detrés del
Hospital San Juan de Dios. Los teléfonos sen: 221-7697 & 221-4894,

Para realizar cada desalmacengje bajo esta nota tecnica, se debe utilizar el Sistemna de Notas
Técnicas de Importacién en Linea de PROCOMER.

La Autoridad Sanitaria revisara s el registro del predusto (la inscrpcion se analizara en paginas
posteriores) se encusnira vigents, v si sl regante estd dehidemente autorizado a firmar las faciuras
comerciales {cuando proceda) y el Formulario de Auterizacién de Desalmacenaje {FAD).

Si 1a impertacién es de uag personal ¥ no se estd registrado como importador y tampoen sl
producio, e aplica la ley.

En casg de los trdmites manuales "especiales” para aquellas mercancias inferiores & 3500 CIF y
otros, el interesadc debe pressmtarse ante la Ventanilla Dnica con la sigulente documentacion:

- Formulerio de Autorizacidn de Desalmacenaje debidemente llena.

- Fotocopia de la factura comercial.

- Fotocopia de Ja B/, Guia Aérea o Carte de Porte, dependiendo dal medio de transporte
utilizada, '

En el caso de impertaclén de medicamentos de uzo personal se debe presentsr una receta
médica o una epicrlsis junto a la documentacien antes mencionada, asi coma ia sollcitud por
escrita del pacients o de un familiar cercanc o del reprasentants legal, folecopla de Iz cédula de
identidad o pasaporte del pacients, prescripsion ¥ nota de un médico en Costa Rica donds -]
indique el disgnastico, tratamilenio ¥y cerlificacion de la terspia solichada,
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El tramite del permisa en Ventaniite Unics ro dene. nlngtin costo, salvo el valor del Formeulario de
Autarizacion da Desalmacenaje. Para ﬂafiﬁulhs achre el tramite, se pusds cormunicar al telsfano
299-4813. SN i e e

Requisitos

Importacién de Cosmitizos -

Presentaclon de la solicud (1) da I Inserpolén del cosmético dingido a la Direccitn de Registros
¥ Controles dof Mintelarle 4¢ Salusl, Eetn sarta debe Incluir: -

* Nombra y pals ds origen gai Labamtorh Fabrlcanta

*  HNombre del praducto, .

+ Corbficadn de libre venta, o redistra s.anllariu consularizado por la embajada de Costa
Rica en ol pild de procedancia,

= Fdrmule cunatitativa complsta {Nomamlahra t N C. 1y v cira oficial.

= Espaclficacionss flaico quimicas y microbiclogicas del producto.

» Elimportadon?) ¢geba lener aularizackn para que gastlnne el registro da 0% productos da
la casa fabricants,

= Cstudio gus demuestra las sondlclones espeualss que & le atribuyan al cosmético.

= Dos glermplares ¢ la etlqusta del producte. (3)

« Reclbo dal pago por ol derachs de andllsls debkiamente cancaladu

«  SielImportader as una peisons Juridica, debe presentar su correspondiente cartificacion
de la misma.

5i el centificado de Libre Venta o Registro Sanitario y el Poder no astén escritos sn el Idloma
espaficl, se ragulere la traduselSn al espafiol, por un traductor Oficial.

Medicamentos y productos homeopaticos
I. Medicamentos

Se debe presentar la solicitud da la inseripcion del medizamento dirigido a la Direccidn da Registros
¥ Controles, en papel oficlc o corfente con les Umbres fiscales correspondientes, fimada por
al representanha legal ¥ por el regante farmacéutico. Esta declaraclﬁn debe tener la slguients
informacion:

+  Nombre del prixiucto a registrar.

* Nombra dal laboratoric fabricante v las siglas de Inscripcién def misme.
+ Forma farmactutica del madicamento,

{1} L= solichud daba llsvar los sigulentes timbres.¢ 15,2 Fiscales, £20,% Cnuz Funja, #10,% del colagio acredieds al fin.
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Fecha de vandmianto, dasde su fabricadion hasta su explracion.

Indicar si el producto es oficial en alguna farmacopea.

Indicer la presentacién del medicamanto y al tamafio de la muestra.

Estudic de astabilidad. {4)

Cerlificado ds libre venta o el certificado de producto (smitido por Ia Organizacion Mundial
de la Salud} donge expresa que el producto es de libre venta, use y consumo, dabe estar
vigente, sutentificade, consularizado ¥ ratificado por la embajada de Costa Rica en el pals
da procadencia.

Orlginal de la declaracion de la formula cualltativa y cuantitativa. (5)

Original del control de calidad. (8)

Etiquetes de envases, empaques o embalajes y el inserto que acompalia ol medicamento
y las muestras médicas a utilizar.

Presentackén de un ejemplar originai del producto, que permanecard en custodia Jjunto a
la solicitud. :

Descripeién e intetpretacion del lote suscrito (amitido por iaboratorio fabricantia).

Dosls, indicacienes, contraindicaciones, advertencias, precauciones ¥ calegorias
fammacologicas (monografia). ,
Cerfificado de control de callded del laboraiorio oficial o acredilade, retificande los
resuftados reportados por & laboratorio fabricante.

Original ¥ copla del métode de analisls correspondients al producto terminedla gua se
pretende inscribir. :
Certifizado de registre de marcas de fébrica o comercio.

Todoe los certificados presentados deben estar vigenies. No ss admitirdn certificades emitides cen
un plazo da antelacién superior a 2 afios. Para los medicamentcs importados de Ganads, Estados
Unidos, Unlén Europea y Suiza se omiten los primaros siste requisitos.

{4) Exia eutlidlo dobe ser pressntado Gnicaments on log casod &h que la Direcoitn lo establazca.

{6¥Esta declarackn dabe ser finmada par of responsable de la fabricacidn; debe Inclulr loz prindplos activos, wehicule,
colorantea (FOAG o Color Indax) edulcorintes ¥ iroz adiiivos. Este requisito 10 80 exlgled cuzmdo la fanmula sa encusnire
detallada on of Carificado de Libm Yenita o en al Certificado da Producto Farmacsutico.

{&) Eota documento debo ser firmado por el profesional respansable ¥ éxtendido por el lzbaratoro fabricante. Ga deben
inciult Ya totalidad de les prustas analiticas mousridas para el fipe de producto ¥ &l ntimero da lote analizado. :

Su;t;nto Legal

Dacrela N° 28456-5 publicado en La Gacata No. 42 del 29 de febrero del 2000.
Decreto N° 31044-5 publicado en La Gacata N° 55 del 19 de marzo dei 2003.



Anexo No. 2

CAJA COSTARRICENSE DEL SEGURD SOCIAL
GERENCIA DIVISION DE LOGISTICA
DIRECCION TECNICA DE BIENES Y SERVICIOS
§JB.-AREA DE PROGRAMALIONA DE BIENES Y SERVICIOS

PROGRAMA ANUAL DE COMPRAS 2009
MOMEDADEILTMA PRECO ULTMO  POSBLECAWTIDADA MONTOTOTAL  TIRODE POSELEPERIDODE

UNI PART. PRESUP.

COMPRA UNTARID  COMCURSO COMPRAR ESTMADD  COMPRA  PROGAMACION
1| 10010380 |CLOROGUINA BASE 150 MG. [COMOFOSFA | CH| 25 DOLAR 178 AITHE-RD0ES 1508 147324140 ME IITRIMESTRE | ORDIMARLS
1 | 11010680 |HORONCLOADQUINA BRSEMOMG[EQU  |ON) 28 DOLAR un AITHERIZIT 1335 C11512364 0 ME [VTRIMESTRE | ORDINARL
3 | 10011008 |IVERMECTINA & MG. TABLETAS. CH| 235 DOLER i 200THE000425 52 £13,539,62570 ME IITRIMESTRE |  ORDINARIA
4| 10143 |PRIMAGUINA BASE 5 WG, [EQUIVALENTE CH| 25 DOLAR 4 AITHEQIE 4 QATIERM ME | Trimasire ORDINARLY
§ | 10011440 PRIMAGUINA BASE 15MG [COMDFOSFATD | ON| 2564 DOLER 420 200TMED00145 1415 E307004 ME 1 Trimagira ORDINARLE
& | 10720 |METROMIDAZOL BASE 125 MG I 3L |C Fo| W DOLAR 5 AITHESIIN 2301 CIT 44205 ME [VTRIMESTRE | ORDINARL
T | 10020185 | AMOXICILING BASE 500 MG, (COMD AMD [0 ) DOLAR in Nﬂﬂhﬁgﬂm- 1 [FELT R ME I TRIMESTRE | PRORROGABLE
§ | 110020250 |CEFALEXINA BASE S0 MG (COMOMONOH  [CN) 234 DOLER Al 200EME-D00108 ] 335,25, 071.88 ME I TRIMESTRE | PRORROGABLE
9 | 110020310 |CLARIROMICIMA S00MG. TABLETASREC  |ON) 284 DOLAR e AEMEQINIER 15288 C132345.26.00 ME INTRIMESTRE | PRORROGABLE
10 | 110020640 |ESPIREMICING 500 MG, EGUIVALENTE A CH| 2354 DOLER L5 200TMED00ZTT 178 28,131,315 ME [V TRIMESTRE | PRORROGABLE
- ) " o . EN ESTIMACION DE | EN ESTIMACIODE .
| 10021550 | SULFADIAZING 100 MG, TABLETAS. CH| 25 COLONES i HUEVD CANTIOAD MOKTO ME | Trimsetrs | PRORROGABLE
12| 10021610 |SULFASALACNA SIOMGTASLETARCONOD (CH| 26 DOLAR 43 AITHEQIIET 15880 [ R ME | Trimggirs | PRORROGABLE
13 | 110021640 | DOMICICLING BASE 100 MG. [COMD HYCL CH| 235 DOLER 77 200THEDD0245 1763 £115,230,110.34 ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
14 | 1021730 TRIMETOPRIMA CON SULFAMETOXAZOL 180 | CN| 2384 DOLER 25 200TME-000330 I 76,221, 364.00 ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
15 | 110023120 |AMIKACINA BASE S00MG(COMO SULFATO  |FA| 2384 DOLER 05 200TME-00033 783 [ribrElA ME ITRIMESTRE | PRORROGABLE
18 | 10023140 |AMPICILING BLSE 500 MG, [COMD ANAIC I DOLAR [K] AENELID0N B ] NE [VTRIMESTRE | PRORROGABLE
17 | 10023270 |CEFALOTINA BASE 1 G, (COMO CEFALOM FA| 2 DOLAR L] AEMELIIM &102 13T ME INTRIMESTRE | PRORROGABLE
18 | 110023272 |CEFTAZIDIMA BASE 16G. | COMO CEFTAZ FA| 254 DOLER 123 200EME-000375 104 75,185, 184.00 ME [V TRIMESTRE | PRORROGABLE
13 | 10023275 |CEFOTAXIMABASE(G (COMOCEFOTAN  |FA| 2 COLONES 41000 | 200EMESINIM G251 [k ME INTRIMESTRE | PRORROGABLE
2 | 1023278 |CEFTRIAXONA BASE 250 MG.[COMOCEFT  [FC[ 238 DOLER 15 200TME-DD0Z7E 3566 6,537,602 53 ME I TRIMESTRE | PRORROGABLE
H | 10023320 |CLNDAMICINA BASESOMG COMOFOSF  |FA| 26 DOLAR m AN0EMEQI0NE [ 56T 836,06 15 ME [V TRIMESTRE | PRORROGABLE
2 | 1100Z36€0 |OXACILINA BASE 1 G| COMO QNACILINA [ DOLER 07 200TME-D00100 15535 £156 147,158 48 ME I TRIMESTRE | PRORROGABLE
2 | 110023870 |GENTAMICINA | COMD SULFATO) 4 FA| DOLAR A} ADIEMEQI0 D Ead) C55 857082 ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
24 | 10024124 |IMIPENEM BASE 500 MG [COMOMONOHIDR | FC| 23 DOLAR il ADEMELID0E 116360 33,278,303 ME | TRIMESTRE | PRORROGABLE
25 | 110024168 |LEVOFLOKACIND 5 ML (COMOLEVOFLO | FA[ 2284 DOLER i 200EME-000158 G061 432457 ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
3 | 1002433 |METRONIDAZOL 500 MG, BOLSA CON 100 uo| 25 DOLAR Al AN0EMELI03E0 7334 E11d348 7873 ME | Trimgeirs | PRORROGABLE
27| 110024400 BENZATINA BENCILPENCILINA 1.200.00 [ DOLER 02} 200EME-000355 115848 15,307, 36480 ME [V TRIMESTRE | PRORROGABLE
3| 110024420 |BENCILPENICILING SODICA O POTABICA FA| 2 DOLAR i muﬂﬂﬂ§ﬂ1ﬂ?' e €21,3853835 NE [VTRIMESTRE | PRORROGABLE
B | 10024430 (BENCILPENICILING SODICA DPOTASCA Y DOLAR (1] 2D0EME-Q00335 7] 18323134 ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
3| 10024810 |VANCOMCING BASESIOMGICOMOCLOR  (FA| 26 DOLAR 158 H0BLA-D000eR 18 [ARETRES ME IITRIMESTRE | PRORROGABLE
3| 10025205 | AMCKICILING BASE 250 MG ML (COMD Fo| 2 DOLAR 015 ATHEQD13E R (AR ME [VTRIMESTRE | PRORROGABLE
32 | 11002680 |CEFALEXINA 250 WGI5 ML. COMO CEFALE [ DOLER 12§ 200EME-000028 42401 E2EE1, 5510 ME [V TRIMESTRE | PRORROGABLE
33 | 110026458 |CLARITROMICINA 250 MG/S ML GRANULD FC| 25 DOLER 3 ME-2006-123 4 [ ME I Trimgelre | PRORROGABLE
o ~ o 0 EN ESTIMACION DE | EN ESTIMACIODE '

11002845 |CAPROFLONACING 250 MG 5 ML. PARA § FC| 254 COLONES [} HUEVD CANTIOND MOKTO ME ITrimaglre | PRORROGABLE
35 | 10030303 |CICLOSERINAZ30MG.CAPSULASOTEEBL (| 26 DOLAR EE 20TMD-D0004 i [HFHIE ME ITRIMESTRE | (ORDINARIE
% | 10030670 |ETHAMBUTOL CLORHIDRATOJIOMG, TEB  (CH| 28 EURD EX] ADIEMELD0E U3l C13428001.8 ME | Trimagire ORDINARLS
37| 110030350 (ISOMIACIDA 300 MG. TABLETAS RANURAD  [CN| 2384 DOLER 18 ME-2006-135 il 42457538 ME [VTRIMESTRE | ORDINRIA

10031340 |PIRAZNAMIDA 500 MG, TABS CH| 25 DOLER ] 200THED0IZ! 0 £11,570427.38 ME IITRIMESTRE |  ORDINARIA

. o . EN ESTIMACION DE | EN ESTIMACIODE
110031561 ‘K]T PARA PACIENTES EN CATEGORIS | 5| s COLONES [} HUEVD CANTIOND MOKTO ME 1 Trimsgtra ORDINARLA

FUENTE: APBS



